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GUIA DE PARCERIAS E SERVICOS: BENEFICIOS PARA ASSOCIADOS
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Onde vocé encontra produtos e servigcos em condigdes
especiais oferecidos pelos nossos parceiros.
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Bom para vocé, Agente de Distribuicao:
Produtos e servicos sob medida para sua
necessidade, com descontos e condicoes
especiais de pagamento.

} Bom para empresas parceiras: I a m
Maior visibilidade e competitividade para O‘O lll

' ' () -

relacionamento e novos negdcios.

A ABAD MAIS UMA VEZ MOVIMENTANDO SEU NEGOCIO!
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} APRESENTACAO

Este Guia foi desenvolvido para orientar os associados da ABAD e de suas Filiadas Estaduais quanto a

CENTRAL DE

NEGOCIOS %+

utilizagéo dos recursos, facilidades, convénios, servigos e parcerias oferecidos pela entidade.

Listadas por area de atuacéo, aqui estao todas as empresas fornecedoras de equipamentos e servigos para
0 setor atacadista e distribuidor que fazem parte da Central de Negdcios e que oferecem condi¢des especiais

para 0s associados.

Aproveite esta oportunidade para fazer negécios com os melhores fornecedores do mercado, selecionados

pela ABAD, e torne seu negdcio ainda mais rentavel e competitivo!
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} PALAVRA DO PRESIDENTE

As empresas do segmento atacadista e distribuidor tém em seu DNA a caracteristica de
reinventar-se continuamente em busca de competitividade e crescimento.

Com as dificuldades econémicas enfrentadas pelo pais nos dltimos semestres, contudo,
tornou-se ainda mais premente a busca de novas alternativas em processos, parceiros e fornecedores de
modo a otimizar recursos e conseguir fazer mais com menos, garantindo o espago da empresa em um
mercado exigente e cada vez mais restrito.

Dessa forma, acreditamos ser papel da ABAD ajudar seus associados a encontrar novos parceiros,
selecionando fornecedores que estdo entre os melhores do mercado e que, em razéo do contrato firmado
com a Central de Negocios ABAD (CNA), oferecem seus produtos e servigos em condi¢oes especiais e com
atendimento diferenciado.

Trabalhamos continuamente para incorporar novos fornecedores que atendam as necessidades do setor.
Assim, se quiser sugerir outros produtos e servigos para fazer parte da CNA, nao hesite em contatar-nos.

Contudo, estamos certos de que neste Guia o gestor ja encontrara parceiros que atendam com exceléncia
suas necessidades de desenvolvimento em diversas areas, o que o0 torna a publicagdo um auxiliar valioso
para as empresas que estejam em busca de vantagens competitivas e novos insumos para tornar seu
negocio ainda mais bem sucedido.

Boa leitural!

Emerson Destro
Presidente da ABAD



} NUMEROS DO SETOR

A ABAD - Associacao Brasileira dos Atacadistas e Distribuidores de Produtos Industrializados foi fundada
em 1981 para defender e promover os interesses do setor atacadista distribuidor, da industria fornecedora e
do varejo independente.

A entidade tem abrangéncia nacional e representa os agentes de distribuicdo que comercializam produtos
alimenticios industrializados, candies, bebidas, produtos de higiene pessoal, limpeza doméstica, produtos
farmacéuticos, de perfumaria, papelaria e material de construcao, entre outros.

Hoje, a ABAD conta com mais de 4 mil empresas associadas, sendo mil industrias e prestadores de servigos
e 3 mil agentes de distribuicdo que, juntos, somam mais de 10 mil CNPJs, j& que muitas empresas operam
em mais de uma modalidade de negdcios: atacado de autosservigo, atacado generalista com entrega,
distribuidor, operador de servigos.

Representatividade Nacional:

27 Filiadas Estaduais ABAD

4,000 empresas associadas, sendo:
3.000 atacadistas e distribuidores

1.000 industrias e prestadores de servigo.

NUMEROS DO SETOR
RANKING ABAD 2018 - ANO BASE 2017
5.570 Municipios atendidos

PARTICIPACAO NO MERCADO MERCEARIL 53,6%
PONTOS DE VENDA ATENDIDOS 1.071.986
AREA DE ARMAZEMAGEM 15,5 milhdes m?
FUNCIONARIOS 347,8 mil
VENDEDORES E RCAS 120 mil




} FILIADAS ESTADUAIS ABAD

Os produtos e servicos relacionados neste Guia sé&o e
oferecidos em todo o territério nacional. Para mais a

informagdes, o associado pode entrar em contato com a T Ly

ABAD ou com a Filiada ABAD de seu estado. @ _E
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} BENEFiCIOS PARA ASSOCIADOS DA ABAD E
DAS FILIADAS ESTADUAIS

Agentes de distribui¢do de todo o Brasil encontram na ABAD todo o apoio necessario para desenvolver seus negocios,
incluindo assessoria especializada e fornecedores de produtos e servigos selecionados pela Central de Negdcios
ABAD. Dessa forma, as vantagens de fazer parte da ABAD superam em muito o valor de sua contribui¢do anual!
Veja, a seguir, tudo que a ABAD disponibiliza para os associados.

* Acesso a informagdes e assisténcia sobre todos os assuntos de interesse do setor.

* Assessoria gratuita sobre produtos e servigos de uso comum no setor, por meio da Central de Negocios ABAD (CNA).

* Acesso integral aos dados do Ranking ABAD/Nielsen.

* Acesso ao estudo Categorias em Destaque.

* Obtengéo de informagdes que fazem parte do Banco de Dados ABAD.

* Participacao, sem custo, nas reunides, seminarios e foruns realizados pela ABAD, com a apresentacdo dos
temas trabalhados pelos comités Varejo Competitivo, Agenda Politica, Profissionais de Vendas e Canal Indireto.

* Acesso ao programa presencial TreinaVendas.

* Acesso ao Programa Varejo Competitivo, com destaque para o programa Varejo Melhor Play. O associado
Agente de Distribuico pode indicar seus clientes varejistas para participar dos eventos e treinamentos
presenciais e online, visando melhorar sua eficiéncia operacional e manté-los competitivos frente a concorréncia.

* Desconto especial para participar da convengdo anual ABAD, o maior evento do segmento.

* Participagao em viagens técnicas internacionais, promovidas pela ABAD e/ou seus parceiros, que tém o objetivo
de oferecer um intercdmbio tecnoldgico e profissional entre os atacadistas distribuidores brasileiros e seus
pares no mercado internacional.

* Acesso permanente e gratuito a servigos de consultoria e assessoria Juridica.

* Possibilidade de participar do Comité Agenda Politica da ABAD, ampliando o debate sobre temas
defendidos pela entidade.

* Acesso aos servicos do Instituto ABAD (IABAD).

* Acesso a informagdes relevantes relacionadas ao setor, por meio dos veiculos oficiais da ABAD, que 0s
associados da entidade e de suas Filiadas Estaduais recebem sem qualquer custo:

* ABADNEWS, informativo eletrénico semanal
* Revista Distribui¢do (mensal, versdes impressa e digital)
* Anuério ABAD - Panorama do Setor (publicado no més de agosto)

* Possibilidade de usufruir da infraestrutura da sede da ABAD em S&o Paulo para realizagéo de reunides e eventos.
A entidade dispde de dois auditorios (para 80 e para 40 pessoas), além de sala de reunides para até 12 pessoas.
Informagoes e reservas com Alexandre Moura pelo telefone (11) 3056-7500 ramal 229.

* Acesso a rede de relacionamento de fornecedores criada para atender aos nossos associados.

FILIE-SE! SEJA UM ASSOCIADO ABAD.

Av. Nove de Julho, n® 3147 - 9° andar - Sao Paulo - SP - CEP: 01407-000

comercial@abad.com.br - (11) 3056-7500 - www.abad.com.br/centraldenegocios




} SOBRE A CENTRAL DE NEGOCIOS ABAD

A Central de Negdcios ABAD (CNA) foi criada em 1995 com a misséo de facilitar o relacionamento comercial entre
seus associados e os melhores fornecedores de produtos e servigos de uso comum do setor, para consumo proprio,
isto &, ndo para revenda. Este € um dos mais importantes servigos prestados pela ABAD aos Agentes de Distribuicao
de todo o pais, principalmente por intermédio de suas 27 Filiadas Estaduais.

} VANTAGENS PARA OS ASSOCIADOS QUE BUSCAM FORNECEDORES

A CNA oferece aos associados a oportunidade de adquirir bens e servigos dos melhores fornecedores, a pregos
ou condigdes especiais negociadas pela CNA, além de receber um atendimento diferenciado, especialmente no
pds-venda. Dessa forma, a CNA contribui para aumentar a competitividade das empresas e fortalecer a atividade
atacadista e distribuidora.

} VANTAGENS TAMBEM PARA OS PARCEIROS CREDENCIADOS

A CNA é o canal que aumenta a visibilidade e a eficiéncia da divulgacéo de produtos e servigos de seus parceiros junto
aos Agentes de Distribuigéo, Industria e outros associados.

No site www.abad.com.br/centraldenegocios, as empresas parceiras credenciadas na CNA tém a oportunidade
de estar mais proximas do setor, exibir seu portfdlio de produtos e servigos e comunicar-se diretamente com os
associados, além de contar com divulgacao por meio de outros canais de comunicagéo da ABAD.

} CONHECA NOSSOS PARCEIROS

Nas préximas paginas, estéo relacionados todos os parceiros fornecedores que oferecem seus produtos, equipamentos
e servigos por meio da CNA, nos segmentos de:

* Veiculos + Acessorios e Insumos (Caminhées — Automdveis — Pneus — Combustivel )

* Logistica (Empilhadeiras — Equipamentos - Servigos)

* Tecnologia e Automagao (Software e Hardware)

* Servigos (Crédito e Cobranca — Telecomunicagao - Consorcio - Hotelaria - Consultoria)
* Seguros (Pessoal - Patrimonial - Veiculos e Cargas)

* Assisténcia Médica

N m 4 @



D VEICULOS + ACESSORIOS E INSUMOS
(Pneus)

CANTU PNEUS

A Cantu Pneus foi fundada em 2006 e hoje é a maior importadora de pneus do Brasil. Oferece
pneus para carga, passeio, agricola, pneus industriais € OTR, além de rodas para caminhao,
protetores e camaras de ar. A Cantu Pneus esta presente em todo o Brasil por meio de seus
dez centros de distribuicdo em RS, SC, PR, SP, ES, MG e PE. Atualmente, a Cantu Pneus
importa os pneus de carga CEAT, Ranger e DRC, além do contrato de exclusividade com a

Marshal e Aeolus, mundialmente conhecidas por sua tecnologia e durabilidade.

D PRODUTOS

/
Pneu Marshal KRS50:

Possui banda de rodagem mais
larga e profunda. Com a nova
tecnologia ICOS, possibilita

uma melhora no composto de
borracha e reduz o consumo de
combustivel em até 5%. O pneu
pOSSUi uma amarragao nas lonas
de carcaga que proporciona
maior recapabilidade e reforco
adicional no taldo, aumentando a
durabilidade.

Y4

Pneu DRC D601:

Compostos de alta tecnologia
aumentam o desempenho da
primeira vida, carcaga com

reforco especial e sulcos com
16mm de profundidade. Ideal
para caminhdes e 6nibus que
percorrem grandes trajetos.

/
Pneu Aeolus AGB20:

Feito para micro énibus e
pequenos caminhdes. O projeto
da carcaga otimizado prolonga
a vida util. Composto da banda
de rodagem favorece a baixa
resisténcia ao rolamento. O
excelente desenho da banda de
rodagem com padrdo de largura
e profundidade proporciona
6tima estabilidade. Composto
de borracha especial, melhora a
dirigibilidade e a seguranga em
disténcias curtas de frenagem.
Protecéo lateral contra danos

-

causados por impacto nas guias.

VANTAGEM/DIFERENCIAL

A empresa oferece um desconto especial de 5% adicional aos associados ABAD/Filiadas Estaduais.
Também um atendimento exclusivo.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

+ Consoércio Belo Monte

Contato:
www.cantupneus.com.br

* Grupo Ambipar

Juliano Silva
juliano@cantupneus.com.br

(47) 3046-2550

* Rodonorte

Redes Sociais:
Facebook: Rede Cantu Pneus
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) VEICULOS + ACESSORIOS E INSUMOS

(Caminhoes)
IVECO

A lveco, uma companhia da CNH Industrial, projeta, fabrica e
comercializa uma completa gama de veiculos comerciais leves,

IVECO

CARREGADA DE POTENCIA.

médios e pesados, caminhdes fora-de-estrada, dnibus urbanos l

e intermunicipais, bem como veiculos especiais para aplicagdes como combate a incéndios,
missdes off-road, defesa e protecao civil. A lveco emprega mais de 26 mil pessoas em todo o
mundo. A empresa gerencia centros de producdo em 11 paises distribuidos pela Europa, Asia,
Africa, Oceania e América Latina, onde fabrica veiculos com as mais avangadas tecnologias.
Um total de 5.000 pontos de vendas e postos de servicos em mais de 160 paises garantem o
suporte técnico onde quer que um veiculo Iveco esteja em operacgao.

D PRODUTOS

4 N\ [ 4 N
Linha de caminhoes Linha semipesados Linha extrapesados
leves DAILY: TECTOR: STRALIS e HI-WAY:

Alinha Iveco Daily ¢é lider de
venda em sua categoria, perfeita
para quem busca um veiculo
confortavel, versatil, facil de dirigir
e com uma maior capacidade de
carga util. Com versdes de 3,5a7
toneladas, sendo que a de 3,5 ton
pode ser conduzida com carteira
de habilitagdo tipo B. Motor mais

|deal para distribui¢éo logistica;
diversas versdes, poténcias

de motor e cabines distintas
para aplicacdes interurbanas

e rodoviarias, curtas, médias

e longas distancias; area

Varias versdes e poténcia

de motor com até 560 cv de
poténcia; cambio automatizado
de 16 marchas, teto alto e

baixo; basculamento elétrico da
cabine; cabine ampla, moderna,
confortavel e com maior contetdo

envidragada mais ampla, que
garante melhor visibilidade;
menor custo de manutengéo

de série do segmento.

potente da categoria, atende ao do mercado.
VUC, com 6 marchas, conforto
de automédvel com robustez de
\caminhéo. ) U JAN

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Desconto em relacdo aos pregos praticados no mercado
pela rede de concessionarias Iveco, além de frete gratis
para associado ABAD / Filiadas de qualquer regiéo do pais.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

* Martins +Makro e« Bartofil
*Arcom  «Peixoto <Alianga
Contato:

WWW.iveco.com.br

« Cabral & Souza
* Embrasil

Marcia Borba
marcia.borba@iveco.com

Redes Sociais

Youtube: iveconbrasil
Facebook e Twitter: ivecobrasil
Blog: blogiveco.com.br

(31) 3888-7449 / (31) 99278-0861 |nstagram: iveco

Email: falecomaiveco@br.iveco.com

J
|



D VEICULOS + ACESSORIOS E INSUMOS

(Caminhdes) TP | @
AN
Fabricante dos caminhdes das marcas Volkswagen e MAN y

TGX, de 3,5 ton. a 74 ton., e dos chassis de 6nibus de 5 a 26
ton. que atendem aos segmentos urbanos e rodoviarios, tem sua planta localizada em Resende
(RJ), onde esta também o centro de pesquisas e de desenvolvimento de novas tecnologias. As
solucdes de transporte sob medida e a melhor relagdo custo-beneficio garantem os melhores
produtos e servigos, com exportacdes para mais de 30 paises. Desde 1981, quando iniciou suas
operagdes no Brasil, ja produziu mais de 1 milhdo de unidades, sempre com 0 compromisso de
desenvolver produtos e servigos que superem as exigéncias dos clientes. Empresa parceira da
ABAD ha mais de 20 anos.

D PRODUTOS

4 N\ [~ N (.
Novo Delivery: VW Delivery 9.170: VW Constellation 24.280:

Ideal para o transporte répido na
cidade e no campo, com maior
agilidade, economia e versatiidade.
Comercializado nas versoes City,
Trend e Prime, a partir de um conceito

Apresenta robustez de caminh&o e
conforto de carro de passeio, com
0 moderno motor Cummins ISF de
3,8 litros, 165 cv, e capacidade de
carga util + carroceria de 5.500 kg.

Distribuicdo com agilidade nos servigos
de curta, média e longa disténcia

que exigem alta disponibilidade. O

VW 24.280 6x2 agrega inovagdes
tecnoldgicas e de seguranga,

inovador de produto, atendendo a
legislacéo de VUC (Veiculo Urbano de
Carga). O chassi desenvolvido a partir \_

tomando a condugdo mais simples
e confortavel, melhorando a
) | produtividade com durabilidade e baixo

de longarinas planas e furagdes com
medidas padréo facilitam a colocagéo
do equipamento ou carroceria € 0
encurtamento ou alongamento do
entre-eixos. Equipado com caixa de
transmissdo EATON/ESO 6106 (06
marchas a frente e 01 aré) e sistema
de pos-tratamento de emissdes (SCR

/
VW Delivery 11.180:

Combina confiabilidade, robustez
e 0 melhor desempenho da
categoria, com 0 moderno motor
Cummins ISF de 3,8 litros, 175
cv, e capacidade de carga util +

custo operacional. Transmissao ZF, do
tipo mecanica (09 marchas a frente e
01 aré) ou automatizada (06 marchas
afrente e 01 aré), e motor MAN D08,
275 cv, com tecnologia de emissdes
EGR, que dispensa o uso do ARLA 32.
Capacidade de carga util + carroceria
de 16.160 kg. Disponivel nas versdes

— Catalizador de Redugéo Seletiva), carroceria de 7.350 kg. cabine teto baixo, cabine leito baixo,
baseado na utilizagdo de ARLA 32. cabine leito teto alto e com 2° eixo
direcional.
. AN AN J
Contato: Escritorio Regional Curitiba (PR)

www.man-la.com

Vendas Especiais Caminhoes - Sao Paulo (SP)
Glauco R. Juliato, consultor comercial

e responsavel pela parceria MAN-ABAD
glauco.juliato@volkswagen.com.br

(11) 5582-4834

Escritério Regional Sao Paulo (SP)
Sérgio G. Pugliese, Gerente Regional
sergio.pugliese@volkswagen.com.br
(11) 5013-3496

George R. Carloto, Gerente Regional
george.carloto@volkswagen.com.br
(41) 3221-3762

Escritorio Regional Rio de Janeiro (RJ)
Marcos F. L. Franco, Gerente Regional
marcos.franco@volkswagen.com.br

(21) 3873-7487

Escritorio Regional Recife (PE)

Roberto Malheiros A. Lima, Gerente Regional
roberto.lima@volkswagen.com.br

(81) 3464-8617



) VEICULOS + ACESSORIOS E INSUMOS

(Caminhdes)
MERCEDES-BENZ
Inaugurada em 28 de setembro de 1936, a tradicional fabrica

da Mercedes-Benz do Brasil em S&o Bernardo do Campo (SP) |
foi 0 ponto de partida da atuacdo da Empresa no Pais. Trata-se da maior planta da Daimler
fora da Alemanha, para produtos Mercedes-Benz, e a Unica a produzir, em um mesmo local,
caminhdes, chassis de onibus, cabinas e agregados, como motores, cambios e eixos. No
local s&o fabricados os caminhdes das familias Accelo, Atego e Axor.

Em Sé&o Bernardo do Campo, a Mercedes-Benz do Brasil conta também com um avangado
Centro de Desenvolvimento Tecnoldgico. Com 20 anos de atividades, € o maior do Brasil e 0
maior da Daimler fora da Alemanha para veiculos comerciais Mercedes-Benz.

A unidade brasileira € um dos polos da rede mundial de desenvolvimento da Daimler Trucks,
maior fabricante mundial de caminhdes. E também o centro mundial de competéncia da
Daimler para desenvolvimento e produgéo de chassis de dnibus, sendo ainda pioneira nos
testes com o uso de combustiveis alternativos, como diesel de cana e biodiesel.

Na fabrica de S&o Bernardo do Campo, a Empresa abriga ainda o Centro de Formagéo
Profissional para aprendizes, uma parceria de mais de 50 anos com o SENAI.

D PRODUTOS

4 )
a) Os caminhdes da familia Accelo sao veiculos compactos, ageis, confortaveis, ideal para a distribuicao urbana.
b) Os caminhdes da familia Atego, séo utilizados para médias distancias, entre cidades, apresentando excelente
desempenho aliado com conforto e seguranca.

c) Para as longas disténcias, os veiculos da familia Axor e Actros, apresentam excelente custo operacional

e maximo conforto para os motoristas se sentir em casa.

d) Todos os caminhdes possuem servicos de manutencgéo e telemetria de fabrica.
- J

VANTAGEM/DIFERENCIAL
O Associado possui condigdes comerciais extremamente atrativas em relagéo ao mercado, de acordo

com a sua importancia e relevancia dentro da economia brasileira. Além disso, o relacionamento entre
as empresas, resulta em possibilidade de crescimento continuo.

12

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

‘Martins  <Alianga  *Jc Distribuicdo *Rio do Peixe *Distribuidora Serido
Peixoto  *Fokus *Grupo Donizete ‘CBA

CONTATO: Daniel Silveira Redes Sociais:

www.mercedes-benz.com.br daniel silveira@daimler.com Instagram: mercedes-benz
' R (11) 99247-8782 gram.




PETROBRAS

» VEICULOS + ACESSORIOS E INSUMOS

(Combustivel e lubrificantes)

A Petrobras Distribuidora - BR possui a maior rede de postos
do pais (cerca de 7.500), com produtos e servigos consagrados

como o diesel e as gasolinas aditivadas Petrobras Podium e Petrobras Grid, a linha de
lubrificantes Lubrax, a loja de conveniéncia BR Mania, o Cartdo Petrobras, o centro de
lubrificag&o Lubrax+ e o programa de fidelidade Petrobras Premmia. Atende a grandes
consumidores com produtos e servigos especificos para frota de caminhdes e seus diversos
veiculos (médios, leves e motos). Atua em variados segmentos: industrias, postos de
revenda, conveniéncia, produtos quimicos, agronegocios, aviagao, pavimentacao asfaltica e
negocios de energia. Uma companhia que se orgulha de estar presente em todo o Brasil.

PETROBRAS

.

D PRODUTOS
4 N\ A4 )
Frotas: Linha de Lubrificantes Eficiéncia Energética:
o _ Lubrax & Flua (Arla 32): ) o _
Combustiveis de alta tecnologia ReuUso e utilizagéo racional
e qualidade Petrobras; servigos Gestao de lubrificacdo e Lubrax de 4gua, iluminacéo e
de abastecimento e gestéo system, que controla todas as geracéo fotovoltaica.
automatizada de abastecimento; etapas de lubrificaco.
Rede Siga Bem com atendimento
de manutengao para o caminh&o
e conveniéncias para 0s
- AN AN J

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Além dos beneficios proporcionados aos associados como condicbes especiais de prazos e negociagdes

regionalizadas nos diversos produtos e servigos da BR, sdo trés os destaques desta parceria:

Vale-Pedagio Cupom: Solucéo exclusiva do grupo FleetCor para pagamento do pedagio ao caminhoneiro
autdbnomo, o Vale-Pedagio em Cupom, homologado pela ANTT e aceito em 100% das rodovias, possui um alto

padréo de seguranca garantindo ao contratante do frete a utilizag&o do vale-pedagio na rota estabelecida.

TAG Pedagio (Sem Parar): Produto de pedagio automatico, que utiliza o TAG, com tecnologia RFID, fixada ao
para brisa do veiculo para a abertura automatica das cancelas das rodovias. Permite a gestao total das despesas
com pedagio em uma so fatura com acompanhamento online das passagens.




) VEICULOS + ACESSORIOS E INSUMOS
(Combustivel - Lubrificantes) -fa
PETROBRAS
Llj PETROBRAS y

Cartao Co-branded ABAD/BR CTF, para abastecimentos Petrobras:

Inclui Sistema de gestao automatica dos abastecimentos em postos internos (na propria empresa) e externos que
reduz, na média, em 10% o gasto com combustivel, pois evita desvios e adulteracéo de informacdes. Controle
contabil do estoque para melhor programacgéo de compra do combustivel. Tem garantia de qualidade de combustivel
dos postos BR, sistema de gestao de pregos (melhor compra) e plataforma de gestao no Portal CTF com diversas
ferramentas de controle.

Caracteristicas:

« Cartdo com chip anticlonagem nos padrdes de seguranca de nivel internacional.
* Parametrizagao de regras de utilizag&o do cartdo como controle de cotas, bloqueio de cartes,
dia e horario permitido para abastecimento, bloqueio de postos, tipo de combustivel, roteirizador, entre outros.
+ Totalmente integrado com o sistema CTF tradicional, possibilitando integragdo com o
sistema de gestéo de frota do cliente.
* Aplicativo Mobile para pesquisa da Rede Credenciada, bloqueio de cartdo, além de consulta
de saldo e extrato em tempo real. Disponivel para download gratuito no Google Play.
* Ideal para frotas com garagem e abastecimento interno cujo volume esté abaixo
de 100 m 3 e necessita de ferramenta de gestdo.
* Ideal para caminhdes leves de entrega, utilitarios leves e veiculos da equipe de vendas.

Vantagens:

* Pregos especiais de combustivel.
* Despesas consolidadas em extrato mensal.
* Maior seguranca no abastecimento, pois elimina o uso de dinheiro ou outras modalidades de pagamento.
* Ampla rede de atendimento e a qualidade de combustivel dos postos Petrobras,
com 2.800 postos ja credenciados (demais em implantacéo)
* Painel de controle com acompanhamento em tempo real dos abastecimentos da sua frota.

CONTATO: . Canal exclusivo para cliente direto dos produtos e servigos da Petrobras Distribuidora:
WW\A{.br.CO{n.br/ pc/produtos-e-servicos 4002-2040 (capitais e regides metropolitanas)
José Wellington Cavalcante de Sousa 500 282 2040 (demais localidades)

jwsousa@br-petrobras.com.br De segunda a sexta, das 7h as 19h. Aos sabados, das 8h as 14h.

g}; gg?gf;g?fow: 746 Senvico de Atendimento ao Cliente — SAC: 0800 728 9001
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) VEICULOS + ACESSORIOS E INSUMOS
(Pneus)

PIRELLI

A revendedora Pirelli Campneus € o resultado da fusdo de
3 empresas de sucesso: Pneuac, Abouchar e Campneus.

A Pneuac foi fundada em 1951, enquanto as lojas Abouchar estao presentes no mercado
desde 1927. J&a a Campneus, inaugurada em setembro de 1975, era um dos maiores e mais
bem-conceituados autocenters do Brasil, fazendo parte da Rede Oficial de Revendedores
Pirelli. A unificacdo das trés bandeiras reafirma a filosofia da empresa de oferecer o melhor
nivel técnico do mercado através do comprometimento de todos os envolvidos no processo,
garantindo o melhor servigo com maxima qualidade, transparéncia, ética e o melhor produto.
Unindo forgas, somando conhecimentos e dividindo experiéncias nos tornamos a Campneus!

D PRODUTOS

a) Pneus de passeio, SUV, VAN, empilhadeiras, caminhdes e 6nibus
b) Camaras de ar para pneus de caminhdes e 6nibus

c) Protetores de rodas para caminhdes e 6nibus

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Atendimento Centralizado

Condicoes de Descontos Diferenciados
Revenda presente em 16 Estados no Brasil

PRINCIPAIS CLIENTES
ATENDIDOS:

* Polimix * Ambev » Odebrecht

Contato: Ramira Mota Redes Sociais

www.campneus.com.br/ ramira.mota@pirelli.com Facebook: Campneus
(1) 32245236



D VEICULOS + ACESSORIOS E INSUMOS

(Automoveis)

VOLKSWAGEN ‘

A Volkswagen tem 64 anos de Brasil. Essa historia de sucesso teve inicio em um pequeno
galpdo alugado na rua do Manifesto, no bairro do Ipiranga, em Sao Paulo, com apenas 12
funcionarios. Apenas seis anos depois, em 18 de novembro de 1959, a empresa ja inaugurava
a unidade Anchieta, com a participacao do entéo presidente Juscelino Kubistchek. Em 1976,
a Volkswagen iniciou a operacao da fabrica de Taubate, erguida com o propdsito de produzir
o Gol. Vinte anos depois, em 1996, a empresa inaugurou a fabrica de Séao Carlos, uma das
trés maiores produtoras de motores do Grupo Volkswagen no mundo. E, em 1999, iniciou a
operagéo da moderna unidade de Sao José dos Pinhais.

D PRODUTOS

Amarok — Novo Fox - Gol - Jetta - Polo - Passat - Saveiro — Spacefox - Up! - Virtus - Voyage

VANTAGEM/DIFERENCIAL

A Volkswagen disponibiliza condigdes comerciais atrativas para os associados ABAD que possuam CNPJ.

Descontos especificos de cada modelo, formas de pagamento e demais informagdes podem ser consultados
na concessionaria mais proxima. Acesse também: http://vendascorporativas.vw.com.br.
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PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

* Makro + Atacadao «JSL * Entre outros

REDES SOCIAIS
Contato: Facebook: volkswagendobrasil
www.vw.com.br/pt.html Instagram e Twitter: vwbrasil
Nome do contato para negdcios: Linkedin: volkswagen-do-brasil
vendedor/concessionaria Youtube: volkswagendobrasil
de escolha do cliente, que podem ser plus.google.com/+volkswagendobrasil

encontrados no enderego:
www.vw.com.br/app/buscaconcessionaria/vw-br/pt



) LOGISTICA

(Veiculos - Baterias Elétricas)

BYD

Fundada em 1995, a BYD - Build Your Dreams ¢ lider em
diversos setores de alta tecnologia relacionadas a energia

limpa. Com 3 grandes sonhos verdes (gerar, armazenar e utilizar energia elétrica na mobilidade
urbana), hoje a BYD é a maior fabricante mundial de baterias recarregaveis, sistemas
de armazenamento, 6nibus, carros e caminhdes elétricos. Contando com mais de 223 mil
funcionarios em 30 fabricas, tem um faturamento previsto de 22 bilndes de ddlares para 2017.
Possui duas unidades de negoécio no Brasil, segmentadas em Auto e Energia. Em 2016, a
empresa ganhou o aclamado prémio Zayed Future Energy na categoria Grandes Corporacoes,
por sua sdlida contribuicdo para o desenvolvimento sustentavel no setor energético.

Build Your Dreams

o

D PRODUTOS

4 N\ N [~ N\
Empilhadeiras BYD: BYD T3: BYD e6:
Com bateria de fosfato de litio, Furg&o 100% elétrico, possui Automével 100% elétrico, com
as empilhadeiras BYD, s@o 100% capacidade de carga de 750 emissdo zero de carbono e super
elétricas, possuem autonomia Kg, autonomia de até 250 km silencioso, possui autonomia
de 16 horas de autonomia, 2 e carregamento de bateria de 300 km. Com 2 horas de
horas para recarga total, e ainda em até 2 horas. Silencioso e carregamento e transmissao
permitem recarga parcial sem com zero emissao de gases automatica, tem baixo custo de
efeito memoria. poluentes, o volume de carga é manutencdo e 10 anos de vida

de 3300 . atil como frota executiva ou taxi.
. AN AN J

Demais produtos: Onibus elétrico (K10, KF1, D7 e D9), caminh&o elétrico (T8A e J7), painéis solares (P6C
30, PC6 36, P6D 30 e P6D 36), baterias recarregaveis € monotrilho.

PRINCIPAIS CLIENTES

ATENDIDOS:

* Nestlé * Correios

« DHL « Carbono Zero

Contato:

www.byd.com Henrique Antunes Redes Sociais:

(19) 3514-2550 henrique.antunes@byd.com Instagram: byd_brasil
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) LOGISTICA

(Niveladores - Plataformas) cargnmax

SISTEMAS PARA DOCAS

CARGOMAX

A CARGOMAX tem orgulho de ser uma empresa 100% brasileira e lider na fabricagao de
equipamentos para carga e descarga. Atua no mercado brasileiro desde 2002 fornecendo uma
completa linha de equipamentos e solugdes integradas, inclusive para projetos de renovagéo
de instalagbes, possibilitando que edificacbes ultrapassadas possam ser transformadas
em modernas e eficientes docas de cargas e descarga com a utilizagdo do nivelador mais
adequado e seguro.

PARA CARGA E DESCARGA.

-

Nivelador de doca portétil

D PRODUTOS )) SOLUCOES LOGISTICAS

ili'll_H_HC-IL

| NDMG

N
[ Plataforma veicular _ S | b

c E

SISTEMAS PARA DDCAS

Nivelador de doca embutido

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Desconto exclusivo para associados a ABAD / Filiadas Estaduais, além de condi¢oes
especiais de pagamento.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:
« Atacaddo +WalMart -« Casas Bahia

* Carrefour +VS «JSL

* DHL

Contato: Patricia Kyrillos Redes Sociaie:
www.cargomax.com.br  patricia@cargomax.com.br Fe ebs ;c'a's' » .
(21) 2676-2560 alexandra@cargomax.com.br acebook: cagomax.sistemasparadocas

catharina@cargomax.com.br




p LOGISTICA
(Empilhadeiras)

cark THE FORKLIFT

Com sede na cidade de Vinhedo, S&o Paulo, a empresa esta )

presente no Brasil desde 1958 e tem operagdes de vendas |

de maquinas e uma rede de distribuidores composta por 15 empresas tradicionais no ramo

de equipamentos, totalizando mais de 37 pontos localizados em todo territorio nacional, além

de suporte técnico e pegas de reposicao para a frota ja existente no pais. E responsavel pela

invencao da empilhadeira em 1917 e possuem certificagdes ISO 9001 e 14001, a empresa

assegura aos clientes a garantia em adquirir equipamentos de qualidade e tecnologia.

D PRODUTOS

(e . . . AYZR N\ [ . N
Empilhadeiras Elétrica Série EPX Transpaleteira PX16
Retratil SRX16
Com capacidade 1.600 kg e Os modelos EPX18/20/25/30 Com capacidade de 1.600 kg, com
bateria 48V, a SRX16 apresenta tém capacidades de 1.800 kg, operador a bordo ou a andando,
uma construgao robusta e 2.000 kg, 2.500 kg e 3.000 kg a PSX16 tem motor de tragao
estavel, operando em corredores respectivamente. Essa familia AC de 24V de alto desempenho
a partir de 2.854 mm. Repleta de empilhadeiras foi projetada e velocidades de deslocamento
de diferenciais, proporciona para operagoes severas em que variam de 6 Km/h a 8,5 Km/h.
facilidade, praticidade e plantas e armazéns, valorizando No projeto das transpaleteiras, a
ergonomia para o operador a ergonomia, seguranga, produti- Clark destaca dois diferenciais de
como o ajuste de diregéo 1800/ vidade e durabilidade, tornando os peso. O primeiro € o potente motor
3600 para maior ganho de equipamentos altamente confi- elétrico alemao SCHABMULLER,
produtividade, facil acesso ao aveis. A Série EPX tem todos os que retine maior tecnologia e
compartimento do operador motores (dois de tragéo, dire¢do e proporciona maior economia. O
gragas a posigao dos degraus e elevagdo) em corrente alternada, motor SCHABMULLER vertical faz
distancia de 380 mm do chéo. sem escovas para trocar e com que a inspecao e a realizagao
Oferece visibilidade maxima blindados para evitar entrada de de servigos seja executada de
da torre ampliando a visdo do elementos contaminantes, além forma mais pratica. O segundo é
operador e promovendo maior de vélvulas de amortecimento a direcéo elétrica com redugédo
produtividade aliada a seguranga. || hidraulico entre os estagios de de velocidade nas curvas para
O painel de LED digital elevagéo da torre que fornecem a PSX16, que proporciona ao
multifuncdo permite o ajuste facil uma operagao silenciosa, operador menor esforgo nas

\ rapido de funcdes. )\ reduzindo choques. )  operagdes e maior seguranca.

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Além de precos e condigdes diferenciadas para os associados ABAD, os clientes poderao contar com

suporte técnico em 100% do territdrio nacional, garantindo um pronto atendimento por um autorizado

CLARK.

Contato: Andersen Torres Redes Sociais:

WU cIarlkem iihadeiras.com.br andersentorres@clarkmhc.com.br ~ Faceboook: CLARKMHCBR

' P o (19) 3856.9084 / (19) 99341-4398  Youtube: ClarkEmpilhadeiras
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) LOGISTICA

(Equipamentos - Automocgaio)

4 KALMAR

v

KALMAR

A Kalmar Brazil fornece solugdes e servicos de movimentacao de carga para portos, terminais,
centros de distribuicdo e industria. Somos os precursores da industria em automacao de
terminais e movimentagdo de contéineres com eficiéncia de energia, sendo que um entre
quatro contéineres ao redor do globo é movimentado por uma solugéo da Kalmar.

D PRODUTOS
. . I H a
5m5p||h?gc?[|rasle§trlcas I?Jm'r:?l tractor com a 5 trocja Empilhadeiras a combustéo
eoa oneladas Idraulica para a movimentagao de 9 3 72 toneladas.

de carretas

VANTAGEM/DIFERENCIAL

- Garantia estendida de 2 anos;
- Financiamento (nacional ou internacional direto

com a fabrica);
- Equipamentos em estoque com disponibilidade imediata;
- Equipamento para demonstracao.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

* Walmart « Fedex

Redes Sociais:

Contato: Bruno Oliveira Youtube: kalmarglobal

www.kalmarglobal.com.br bruno.oliveria@kalmarglobal.com o
(13) 3308-2222 / (13) 992101134 Flacebqo_k e Twitter: Kalmarglobal
Linkedin: company/kalmar



D LOGISTICA
(Equipamentos de Movimentacao e Armazenagem) A
-~ =TILL
Fundada em 1920 por Hans Still na Alemanha, a STILL & lider FION SOUTH AMERICA
em equipamentos de movimentagao e armazenagem no Brasil v
ha mais de 40 anos. Com fabrica em Indaiatuba-SP e filial em
Séo Bernardo do Campo, a STILL produz equipamentos de cinco classes diferentes, com o
cadastro FINAME e Cartdo BNDES: empilhadeiras elétricas (classe 1), empilhadeiras retrateis
(classe II), empilhadeiras patoladas, Transpaleteiras elétricas e selecionadoras de pedido
horizontais (classe Ill), empilhadeiras GLP (classe V) e rebocadores elétricos (classe V),
oferecendo sempre a solugdo mais adequada para cada cliente.
D PRODUTOS
4 N\ [ N\ )
Empilhadeira contrabalanca FMX New Generation: RX 50:
a combustao R(44-25C: Possui com destaques que Reconhecida em todo 0 mundo
Projetada para obter maxima merecem atencéo: alta capacidade como a melhor empilhadeira de
robustez com 6timo desempenho, de carga residual permitindo trés rodas por seus destaques
esta empilhadeira pode ser a empilhadeira elevar cargas em ergonomia, economia de
fornecida em dois modelos de 1.000 kg a 13 metros. Um energia e produtividade, € agora
de torre: duplex e triplex, sistema estabilizador de cargas produzida em Indaiatuba, interior
construidas com perfis internos (Active Load Stabilisation) auxilia de Séo Paulo. Produto que
“I” e perfil externo tipo “U”, que na movimentacgéo a elevadas langa tendéncias no mercado
proporcionam alta estabilidade e alturas sem vibragbes do mastro, de contrabalangadas de forma a
seguranga, além de excepcional reduzindo o tempo de espera para garantir conforto, desempenho,
visibilidade do operador; a depositar o palete na estrutura de versatilidade e seguranga nas
inclinagao e a largura do piso estocagem em até 80%. O sistema operagdes, a RX 50 produzida
foram projetadas visando reduzir OPTISPEED reduz as vibragoes no Brasil é ideal para operar em
a fadiga em longos turnos de do mastro a elevagdes médias, espagos reduzidos, gragas as
trabalho. O assoalho, revestido permitindo rapido manuseio de suas dimensdes compactas; sua
com tapete de borracha de itens. Na cabine do operador facil manobrabilidade facilita a
superficie antideslizante, aumenta (disponivel em multiplas versdes), operagao em corredores estreitos
a seguranga do operador e a ergonomia é garantida com a alturas elevadas ou dentro de
contribui para a redugo de ruido, um assento ajustavel, que reduz veiculos de grande porte como
vibrag&o e calor. A transmiss&o impactos na movimentagéo, e caminhdes, na industria de
Powershift, com velocidade permite ampla vis&o da carga alimento e bebidas, metallrgica,
unica de avango e reversao, tem sendo elevada, gragas ao sistema entre outros, que exijam uma
baixo ruido devido ao uso de de reclinagem. A soma de todos empilhadeira contrabalangada
engrenagens helicoidais. esses recursos da a FMX NG que redna virtudes em poténcia,
condigdes de operar nas mais ergonomia, precisdo, seguranga
duras condi¢des. O Modulo de e responsabilidade com 0 meio
eficiéncia Blue-Q salva cerca de ambiente. A Still também trabalha
10% da energia com o pressionar com os modelos: EGV, EGU-C
de um bot&o sem perda de (Saida lateral de bateria), EXV,
\_ )\ _desempenho. ) \(RC44-25C, RX20. )

VANTAGEM/DIFERENCIAL A extensa rede de servigos autorizados, presente em todo o territorio
nacional e principais paises da América Latina e com centenas de técnicos treinados pela fabrica

anualmente, garante aos clientes um atendimento de exceléncia em pos-vendas.

Contato: PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:
www.st_ill.corp.br * Ford + Casas Bahia * ID Logistics  *JBS
comercial@still.com.br *DHL -« Leroy Merlin  +Femsa » Destro Macro Atacado

(11) 4066-8100
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P LOGISTICA

(Embalagens flexiveis)

VALFILM
Especializada no desenvolvimento, fabricagéo e

” FILM

comercializacdo de embalagens flexiveis, a VALFILM é uma
empresa do VALGROUP. Com unidades localizadas estrategicamente no Brasil em Lorena,
ltamonte, Camagari e Manaus, e nos Estados Unidos, em Findlay - Ohio, a VALFILM conta
com 1.600 funcionarios. A nossa gama de produtos engloba tanto embalagens industriais
tradicionais como filmes especiais inovadores para aplicagdes técnicas. Grandes corporacdes
industriais e fabricantes de marcas bem conhecidas de todos os setores confiam em solugoes
de embalagens e em filmes técnicos da VALFILM. Excelente qualidade dos produtos, sua
flexibilidade e seus extraordinarios servigos fazem da VALFILM o parceiro perfeito para sua

D PRODUTOS

/Winpack:

Projetado como um filme manual
de alto desempenho, o0 WINPACK
traz 0 melhor da aplicagéo
manual. A espessura ultrafina
reduz o consumo e 0s custos

da embalagem. E um fime que
possui trés cintas de reforco que
proporcionam maior resisténcia e
reduzem o rompimento do stretch
na aplicagéo em qualquer tipo

de carga. Por ser um filme baldo
(Blow), o WINPACK apresenta a
capacidade de pega

superior para

aplicagdes de alta

exigéncia como

camaras frias.

N

/Stretch Film Convencional:

Nosso filme convencional
oferece uma aparéncia clara e
brilhante, com rigidez e pega
muito superiores. Além disso,
exibe excelente resisténcia
a tracao e alongamento,
combinado com excepcional
puncao e resisténcia ao rasgo.
O filme convencional VALFILM
é projetado para lidar com
qualquer tipo de carga, tanto
regular quanto irregular.

/
A Ecostretch:

Produto inovador disponivel nas
versdes manual convencional,
manual pré-estirado e automatico.
Nao utiliza o canudo de papeléo,
substituido por aplicador
reutilizavel, que oferece excelente
ergonomia. O ECOSTRETCH ¢
um filme com a qualidade VALFILM
e reduz os descartes, 0 que contribui
para a melhoria
do ambiente.

D PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

Carrefour, Nestlé, Coca-Cola, BRF, Danone, Kellogg’s, Johnson & Johnson, Walmart, P&G, Unilever,
Nissin, Bunge, DHL, BASF, Grupo P&o de Agucar, KIRIN, Heineken, Cargill, Santher, Tetra Pak, entre outros.

Contato:

J Costabile Representagdes | contato@jcostabile.com.br | (31) 3213-7800 / (31) 99213-7800
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» TECNOLOGIA E AUTOMACAO

(Software) !A!
ACACIA CONSULTORIA i
No mercado de tecnologia ha mais de 20 anos, a Acacia ACACIA CONSULTORIA )

Consultoria é especialista em softwares para Automagéo !
da Forca de Vendas, Trade Marketing, Logistica e Produtos

Especiais. A empresa visa a melhoria continua de seus processos, através do compromisso,
respeito e ética com seus clientes e colaboradores, a fim de manter-se lider no mercado de
mobilidade nacional. Atualmente, a Acacia atende aos segmentos de industria, distribuicao,

atacado e varejo, e conta com uma vasta quantidade de usuarios.

D PRODUTOS

/
AFV-Automacio da Forca de
Vendas:

Tem por objetivo agilizar a

entrada de pedidos na empresa,
melhorando o atendimento aos
clientes (atendimento 100%),
aumentando a comodidade do
vendedor, diminuindo gastos e
evitando os erros na digitacdo dos
pedidos. Esta solugao pode ser
ajustada com base na regra de
negocio do cliente, apos analise de
viabilidade pela Acacia.

. J

-

/(.

SpyMarket:

O SpyMarket é um software de coleta de

informagdes do ponto de venda, através

de um PDA (smartphone), cuja finalidade
é a alimentacdo automatica de um banco
de dados, servindo de base para consulta

de relatérios gerenciais. O SpyMarket
permite identificar e resolver problemas
de imediato e explorar oportunidades
no momento em que elas acontecem. O
software também promove a integragéo
direta da informagao com a equipe de

vendas, através de relatorios automaticos.

Estas informagdes séo apresentadas
de maneira visual, direta, inteligente e
proativa.

~

g )
AFV Server:

E um sistema gerenciador de
informagdes que visa realizar,
de forma segura, préatica e
confiavel a integracdo das
informagdes entre 0 ERP e

0s usuarios que utilizam as
solugdes AFV Android e/ou AFV
Web/Desktop, demonstrando,
a nivel gerencial, os resultados
obtidos pela mobilidade,
utilizando metodologia simples
e tecnologia de ponta. Esta
solugao pode ser ajustada com
base na regra de negdcio do
cliente e/ou parametrizada de
acordo com a necessidade

do mesmo, apds anélise de

J

\viabilidade pela Acacia. )

OUTRAS SOLUG()ES: AFV Check (Work flow) / Catélogo Acécia (Catalogo Digital de Imagens)/ Fret Link
(Confirmacgao e rastreamento de entregas)/ Papa-Fila (Check-out de Varejo Mobile) / AFV Metas (Controle de Metas).

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Descontos especiais, bonificagdo de médulos e flexibilidade de pagamento.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

Asa Branca, Disjoi, Embrasil, Ferragens Negrao, Karne Keijo, Ludovico J Tozzo, Mervil Mercantil, Nilo
Tozzo e Cia., Nova Mix, Oniz Distribuidora, Pennacchi, Rio Quality, Zamboni, entre outros.

Contato:
www.acaciaconsultoria.com.br

Dante Villani
dante@acaciaconsultoria.com.br
(14) 998115-7085

Redes Sociais:
Facebook: acaciaconsult
Twitter; AcaciaConsult
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D TECNOLOGIA E AUTOMACAO

(Coletor de dados — Leitores- Impressoras Térmicas)

_e
%/'COMPEX

transforme dados em resultados

v

COMPEX

A Compex esta presente emtodo o territdrio nacional desde 1999, distribuindo e comercializando
coletores de dados, leitores de cddigo de barras e impressoras térmicas.

Atuamos no mercado de automacao, oferecendo equipamentos para o varejo, atacado, logistica,
distribuicao, hospitais, industrias, 6rgaos publicos, entre outros, desenvolvendo solugdes que
atendem as necessidades dos nossos clientes e parceiros. Garantimos 0 compromisso com a
qualidade e um amplo portfélio de produtos.

INOVACAO E TECNOLOGIA PARA
O SETOR ATACADISTA E DISTRIBUIDOR

|||ug1 /O)rj
& Ny

COLETORES DE DADOS, IMPRESSORAS TERMICAS
E LEITORES DE CODIGO DE BARRAS

LTI 1100011 o

VANTAGEM/DIFERENCIAL
O associado ABAD tem 2 anos de garantia na compra de coletores de dados. A Compex aceita seus coletores

de dados usados como parte de pagamento na compra de coletores de dados Compex, mediante avaliagéo.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

JC Distribuidora - STO Atacadista - Atacado Vila Nova - Tupan - Rio do Peixe - Casa Flora - Recife Doces -
Avanco Distribuidora - Comercial Ibiapina - Comercial Esperanca - Super Adega - Grupo Tapajos - Cabral e
Souza - Centro Sul - R. Damasio

Contato: Redes Sociais:
www.compex.com.br Facebook: @compex.tecnologia
Meire Moreira Twitter: @compex_brasil
meire@compex.com.br Linkedin: Compex Tecnologia

(11) 3900-9333 Youtube: /user/compextecnologia
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» TECNOLOGIA E AUTOMACAO
(Gestao de Marketing e Vendas)

INVOLVES})

v

INVOLVES

AlInvolves € uma empresa catarinense focada no segmento de tecnologia para trade marketing.
Sediada em Floriandpolis, tem como seu carro-chefe o Agile Promoter, uma solugdo SaaS
que favorece a gestéo estratégica do ponto de venda, facilitando o monitoramento da equipe
de campo, a roteirizagéo inteligente e 0 acompanhamento de performance da execugéo de
merchandising no PDV. Em dezembro de 2015, realizou a primeira edi¢éo do Agile Experience,
evento para profissionais de trade marketing que reuniu especialistas e clientes para debater
as melhores praticas para otimizagéo de processos. Em 2016 o evento passou a ser aberto ao
publico e contou com mais de 500 participantes. A empresa também
esta a frente do Clube do Trade, portal que aborda temas palpitantes
do cenario de atuacao do trade marketing e oferece conteudo
educativo, exclusivo e gratuito aos profissionais do setor.

D PRODUTOS

[ ag @
agiler

promoter

O Agile Promoter € uma plataforma de gestdo de trade marketing e monitoramento de equipes de campo em
tempo real utilizada por empresas que atuam em segmentos como alimentos e bebidas, eletroeletrénicos,
informatica e cosméticos. Instalada em Florianépolis (SC), a scale-up catarinense atua diretamente com
industrias, distribuidores e agéncias especializadas em trade marketing. Atualmente, a Involves atende clientes
no Brasil, na Africa e em mais dez paises da América Latina. A solucéo € operada por mais de 180 clientes,
totalizando mais de 17 mil licengas. Em 2015, o crescimento da empresa bateu a marca de 158%. Saiba mais:
www.agilepromoter.com.

. J
PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:
* 50 Brokers Nestlé * RT Representagdes * Cecrisa
« Cardeal Distribuidora  L'Oréal * Parati
* Diprosul * Red Bull * Intelbras
* Disbal * Multilaser * Positivo Informatica
* Distribuidora Ruivo * Fini Guloseimas
Contato: Guilherme Posada Redes Sociais:

www.involves.com.br/pt  guilherme.posada@involves.com.br  Facebook: Involves - Agilepromoter - Clubetrade
(48) 99923-9983
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» TECNOLOGIA E AUTOMACAO
(Gestao de Vendas e Logistica)
MAXIMA SISTEMAS
AMaxima Sistemas € uma software house mineira que nasceu
dentro do mercado atacado distribuidor e tornou-se referéncia

1

MaximasSistemas

.

neste segmento. Com a aquisi¢do da Tecnomix, em 2014,

e da OnNet Systems em 2015, a companhia ampliou sua atuacdo dentro da cadeia de
abastecimento, passando a atender também o segmento de manufatura e consolidando sua
lideranga no mercado atacadista distribuidor de solu¢ées moveis para forca de vendas: 35% de
market share, conforme dados do Ranking ABAD/Nielsen 2015. Com mais de 28.000 usuarios
e 900 clientes ativos, a empresa € hoje especialista em gestdo e desenvolvimento de forca de
vendas em multiplataformas e em solugdes de logistica.

D PRODUTOS

N 4

-
Pedido de Venda: maxPromotor:

maxMove Entrega:

E uma solugéo Android e web que
permite emitir com seguranca e
agilidade seus pedidos, consultar
dados de clientes e gerenciar
com precisdo suas vendas. E

E uma solugdo Android que
permite 0 gerenciamento da
relagédo das entregas, ordenadas e
priorizadas, notificando o resultado
das atividades em tempo real.

E uma solucéo de gerenciamento
de equipes de promotores que
permite a monitoragdo online
dos trabalhos no PDV (Ponto
de Venda) e agiliza a troca de

uma solu¢do nativa ao WinThor Permite o controle online de toda informagoes.
da PC Sistemas permitindo uma a operagao logistica da entrega.
sincronizagao eficaz com o ERP.
- U\  \ J

Além destas solugdes, destaca-se também o Suite Gestor, uma plataforma unificada que apoia os vendedores com
maior fluidez nas demandas diérias e na tomada de decisées. Com informagdes do Forca de Vendas, Workflows,
Geolocalizagéo, conta também com recursos de Business Intelligence e Analytics. Um aplicativo peculiar que faz
parte do Suite Gestor € 0 maxCom, que repassa todas as informagdes estratégicas da venda via Telegram através de
relatorios que estdo 100% online e integrados com o ERP em uso da companhia.

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Desconto de 12% no valor de licenga da solucdo de Pedido de Vendas para associados
da ABAD / Filiadas Estaduais.
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* Rio Vermelho (GO)
* Aportt Logistica (GO)
* Casa Flora (SP)

* Distrasul (PR)

* Ativo Logistica (RJ)

* Mais Comercial (ES)

* Rover Distribuidora (RO)
* MacroLub (ES)

* MegaFox (DF)

* Dec Virtual (SC)

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

* RB Distribuidora (CE) = Lutner (BA)
* Rio do Peixe (PB) » Casa Norte (RN) * Nova Vet (SC)

+ Almeida (PB) « Ceara Alimentos (MA) « Bocchi Atacado (PR)
* Tupan (PE) * Deck Rio Piranhas (PI) « CoqueirosDistr. (MG)
« Cabral e Sousa (BA)  « JC Distribuicdo (GO)  * Bonna Vitta (AM)

Aryana Balestra
comercial@maximasistemas.com.br
(62) 3412-2900

Contato:
www.maximasistemas.com.br

Redes Sociais:
Facebook/Twitter/ Youtube: maximasistemas




(Gestao de Equipes)

POLIBRAS

> TECNOLOGIA E AUTOMACAO

D

POLIBRAS

y

|

Fundada em 1992, a PolibrasNet € pioneira em sistemas de mobilidade e automacao de forca
de vendas no Brasil e lider no segmento em que atua. Atualmente, s&o mais de 600 empresas
e cerca de 30.000 usuarios beneficiados pela tecnologia movel da PolibrasNet em todo o
pais, especialmente distribuidoras, atacadistas e industrias. A Polibrasnet desenvolve solugdes
através das linguagens C, C++, Java, PHP e QT-Digia, disponibilizando-as em plataforma
grafica integrada para gerenciamento dos principais sistemas operacionais de dispositivos
maoveis, como Android, i0S, Windows Mobile.

D PRODUTOS
4 N [ N )
Consultoria Pré-Venda: Integracao e Customizacdo: | | Suporte:

Avaliacdo da situacdo atual e
necessidades do cliente e a
proposta da solu¢do mobile mais
adequada. Além de im-plantagéo
e suporte para ativacdo da
ferramenta, é oferecida estratégia
de segmentacdo de usuarios,
cadastro de gestores, treinamento,
entre outras.

Integragdo com servidores e
aplicagbes, personalizagdo das
ferramentas e customizagdo de
aplicativos moéveis. A Polibrasnet
disponibiliza Médulos de
Roteirizagdo, Ponto Eletrénico e
Work Flow.

Através de um help desk
especializado, com sistema de
controle e acompanhamento de
ocorréncias, o cliente pode optar
por suporte em horario comercial
ou 24x7.

\_ L AN J
PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:
* 3 Rios Distribuidora ¢ Chua Distribuidora + J.Sleiman & Cia
+ Café Manaus « DPC Atacadista » Masterboi
* Dipac * Roge * Tete Atacadista
* Dismek * Tenda Atacado ¢ Industrias Marata
* Dismelo Distribuidora * Donizete + Santa Amalia
* Distribuidora Lopes « GD7
* Dunorte « Gonzada
* Bartofil * Granja Regina
S Rafael Correia

www.polibrasnet.com.br

rafael.correia@polibrasnet.com.br
(85) 4008-4500 / (85) 4008-4510
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» TECNOLOGIA E AUTOMACAO

(Sistema Integrado de Gestdo)

SANKHYA

GESTAO DE NEGOCIOS

.

SANKHYA

Desde 1989, a Sankhya Gestao de Negdcios € uma das maiores empresas provedoras de
Sistemas Integrados de Gestéo Corporativa (ERP) do Brasil, com 21 unidades e mais de 6.000
clientes dos segmentos de Atacado Distribuidor, Industria, Varejo, Servigos e Agronegécios.

D PRODUTOS

4 )
ERP:

As solugbes Sankhya foram
desenvolvidas com estruturas
modulares, flexiveis, customizaveis,
totalmente  WEB e mobile para
facilitar a tomada de decisdo e
resultar em ganhos de produtividade
e rentabilidade da sua empresa. Com
metodologia exclusiva, aimplantagao
do sistema e a adesdo dos usuarios
€ mais rapida e eficiente.

/
Business Intelligence (BI):

Integrando processos e dados
de diferentes areas taticas e
gerenciais, o Bl permite acesso
e visualizagdo das informacoes
gerenciais chaves em tempo
real. Acompanhe por meio de
poderosos indicadores graficos
de apoio a decisdo (Dashboards)
a margem de contribuicdo e a
rentabilidade de uma negociagéo,
0 prazo médio de estocagem,
o ponto de equilibrio no més
corrente entre outros indicadores
com mais facilidade e agilidade.

Y4

Gestao de Pessoas:

Desenvolver e manter um quadro
de colaboradores motivado, repleto
de talentos e com alta sinergia
e produtividade, confere melhor
desempenho as organizagdes,
resultando em maior rentabilidade
e competitividade. O Sistema
Integrado de Gestdo de Pessoas
Sankhya auxilia as empresas a
obter éxito neste desafio.

. J

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Além de funcionalidades especificas para atender todas as demandas do segmento, a Sankhya conta com

uma oferta exclusiva, o Sankhya Express, um pacote de solugdes/mddulos preestabelecidos e adequados a
realidade do setor, buscando melhorar a gestdo da sua empresa com menor investimento e com apenas 8
(oito) semanas de implantacéo.
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PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

* Universal Automotive Systems
+ Kia Motors Distribuidora

Contato:
www.sankhya.com.br

Fernando Ferreira de Oliveira
fernando.oliveira@sankhya.com.br

+ Social Distribuidora
+ Garcia Atacadista

0800 940 0750

* Ramada Atacadista
 Entre outros.

Redes Sociais
Facebook/Twitter/Youtube: Sankhyagestao



p TECNOLOGIA E AUTOMAQI\O
(SOFTWARES DE GESTAO)

TOTVS

ATOTVS é uma empresa brasileira de tecnologia,
especialista no desenvolvimento de solugfes de negocios
para players de todos os portes. Nossas ferramentas sao integradas e atendem tanto o core
business quanto o back office dos nossos clientes, permeando toda a sua cadeia de valor, de
ponta a ponta. Tudo para tornar o empreendedor mais competitivo em sua especialidade de

atuacao.

D PRODUTOS
4 N\ [ 4
ERP Winthor Distribuidor: Insteligéncia de Negocios: WMS:

Para a gestéo de ponta a ponta do
Atacadista  Distribuidor, gerando
controle efetivo de toda operacao
da empresa em tempo real, ganho
de eficiéncia operacional com as
melhores praticas do segmento e
reducao de custos com automagéo
e otimizag&o de processos.

Um conjunto de solugdes que

gera maior inteligéncia para o
negacio, através de solugdes de B.I
(Business Inteligéncia), que permite
ao gestor utilizar mais tempo para
acompanhar a execugao. Auditoria
Eletrénica Online com consultoria
de melhores préticas recorrente

e solucéo de Geolocalizagao que
apoia o atacadista distribuidor

no aumento de sua carteira de
clientes, resultando em aumento
de vendas e reducéo de custo
logistico.

. AN

Para uma gestdo avancada de
estoque, com o WMS TOTVS o
Atacadista Distribuidor consegue
eliminar gargalos em gestéo
do estoque, automatizar a
separagao e conferéncia através
de coletores radio frequéncia,
realizar monitoramento online de
toda operagdo e produtividade,
providenciar o reabastecimento
preventivo e corretivo da area de
picking.

. J

VANTAGEM/DIFERENCIAL

0 Associado ABAD tem descontos especiais na aquisi¢ao de qualquer produto do portfolio
TOTVS Distribuigao.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

+ Comercial Esperanca
+ JC Distribuicao

« Grupo Jorge Batista  * Base Atacadista

* Raca Distribuigéo

* Rio do Peixe + Recife Mercantil * DEC Rio Piranhas
* DAG » Disdal Distribuidora ~ * Copa Alimentos
« FRIBAL + Cabral & Souza ¢ Oesa

Contato: Fernanda Santos

comercial@pcinformatica.com.br

o stema-de-gestao/distribi
otvs.com/sistema-de-gestao/distribuicao 0800 7098100

* Nordil, Vila de Arouca

+ DISJOI Gaucha

+ Atacado Machado
* BIG Amigao

+ Atacado Joinville
* Real Distribuidora

Redes Sociais:
Linkedin:company/totvs
Facebook/Twitter.Youtube: totvs
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) SERVICOS

(Arquitetura Corporativa)

AIMIX

ARQUITETURA = ENGENHARIA = TECNOLOGIA

AKMX | ARKHE ARQUITETURA & MAX LAYOUTS

v

Atuando em diversas cidades do Brasil, a AKMX apresenta solugdes criativas e dinamicas
adaptadas ao seu orgamento. Unimos os arquitetos da Arkhé Arquitetura e os profissionais
da Max Layouts em um Unico e especializado time, gerando grandes ideias e alcangando os
melhores resultados para os seus projetos.

Ultrapassamos o numero de 250 clientes atendidos. Nossa equipe conta com mais de 120
colaboradores diretos e indiretos, séo mais de 200 mil m? de espagos projetados e cerca de
400 mil m? em obras executadas.

Aproximadamente 80% desses projetos foram atendidos no modelo Turn Key. Todos foram
gerenciados de forma unica, baseados em um criterioso controle de qualidade, mitigacao de
riscos e prazos de entrega cumpridos a risca.

D PRODUTOS

Site Selection - Buscamos as melhores opgdes de espagos corporativos baseados nas necessidades de sua
empresa. Estudos de viabilidade, projetos arquitetdnicos e complementares, desenvolvimento de identidade
corporativa, projetos legais e aprovagdes junto aos 6rgdos competentes, projetos industriais, 3D foto real 360° e
sistema de atendimento turn key.

VANTAGENS/DIFERENCIAIS

Cuidamos da sua obra desde o inicio, partindo dos estudos de viabilidade de espacos até a entrega das
chaves em um modelo de negdcio denominado “Turn Key” - Praticidade e inteligéncia 360°graus para
sua empresa.

Nessa proposta de atendimento, projetamos o espa¢o como um todo, desde as opgdes de novas areas
disponiveis até a entrega das chaves, considerando o melhor custo-beneficio para o resultado esperado.
Durante o processo de obras, todo o suporte e aten¢ao séo dados a equipe em campo, garantindo a conclusao
do projeto no prazo definido.

As chaves sdo entregues com tudo pronto um espago novinho para vocé e sua equipe alcangarem
grandes resultados.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

Adidas, Grupo Saint Gobain, Buscapé Company, Tim, Lafarge Helcim, TIVIT, Fortlev, Concer, DHL, English
Live, Delloite, Bureau Veritas, Calzed6nia, Mauricio de Sousa Producdes, Gallo Brasil, Arpex.

Contato:
Sao Paulo Rio de Janeiro
www.akmx.com.br (21) 2524 1098

contato@arkhe.arq.br
(11) 3051 3269 - (11) 3057 3699




» SERVICOS

BOA VISTA

(Solucoes paea Gestao de Crédito)

BoaVista

SCPC
W,

A Boa Vista SCPC (Servico Central de Protecdo ao Crédito) € uma empresa que oferece
solugdes inteligentes para decisdes sustentaveis de crédito e gestao de negocios, a servigo de
empresas e consumidores. Sua base de dados contém mais de 350 milhdes de informagdes
comerciais sobre consumidores e registra 42 milhdes de transagdes de negdcios por dia. ABoa
Vista SCPC fornece atualmente mais de 200 milhdes de consultas por més a seus clientes e

consumidores.

Atua em rede nacional, com mais de 2,2 mil entidades representativas do varejo em todas
as regides do Brasil. Possui cerca de 1,2 milhdo de clientes diretos e indiretos em todos os

segmentos da economia.

D PRODUTOS

/
Empresarial Gold:

Apresenta informagdes detalhadas
sobre 0 parceiro consultado, tais
como: dados cadastrais completos e
delocalizag&o, habitosdepagamento,
histérico de inadimpléncia, socios e
participacdes, consultas, referéncias
comerciais, inconsisténcias dos
participantes e referéncias

N\ )

Score Atacadista:

Desenvolvido com toda a expertise
internacional da Boa Vista, avalia
0 comportamento das empresas
junto ao segmento atacadista e
distribuidor, proporcionando maior
agilidade, preciséo e lucratividade
aos negdcios;

de negdcios. nas acdes preventivas contra a
inadimpléncia e as fraudes. Todos
esses dados séo apresentados de
forma simplificada.

- U\  \ J

/
Gerenciamento de Carteira:

Monitoramento automatico dos
clientes. Por meio de dados
atuais, é possivelidentificar
com seguranga possiveis
oportunidades de negdcios.
Além disso, como o produto
oferece um panorama atualizado
do negécio, torna-se um aliado

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Os associados da ABAD/Filiadas Estaduais possuem uma tabela de preco diferenciada em relagéo
ao mercado em geral.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

* Grupo Atacadéo
* Grupo JBS

Contato:
www.boavistascpc.com.br

Renata Silva
renata.silva@boavistascpc.com.br
(11) 3016 6784
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) SERVICOS

(Solucoes Ambientais)

BOOMERA

A Boomera é uma empresa brasileira que nasceu para desenvolver e executar solugdes
inovadoras a partir de residuos. Desde o ponto de vista técnico de P&D em reciclagem e novos
materiais ao ponto de vista das cadeias de logistica reversa e atendimento a Politica Nacional
de Residuos Sdélidos (PNRS). A empresa é composta de 130 especialistas em residuos, que
desenvolvem e executam solugdes para uma nova economia onde 0s residuos sao matérias
primas exponenciais e produtos causam impacto positivo. E parceira do Instituto ABAD no

desenvolvimento do projeto Futuro Consciente.

D PRODUTOS
/PEVs A @ducagéo Ambiental

Instalacéo, operacao e gestdo de Pontos de Entrega
Voluntéria de materiais reciclaveis (PEVs), onde

o0s consumidores depositam de forma voluntaria os
residuos reciclaveis que geram. Os PEVs integram o
projeto Futuro Consciente e permitem o atendimento
a PNRS por parte dos associados da ABAD e de
industrias parceiras.

. J

Outro aspecto do projeto Futuro Consciente, que tem
como Viés conscientizar os consumidores a fazer

a separacgao dos residuos sélidos e dar a eles a
destinagédo adequada.

~

VANTAGEM/DIFERENCIAL

A Boomera possibilita as industrias e aos atacadistas distribuidores atender a Politica Nacional

de Residuos Solidos (Lei 12.305/10) por meio do Projeto Futuro Consciente, que tem valor social
agregado e o aval da ABAD!

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

« ABAD
* Grupo Péo de Agucar
* Assai

Contato: Gustavo Fonseca Redes Sociais:

www.boomera.com.br Felipe Vieira

gustavo@boomera.com.br Facebook e Instagram:

(11) 2308-5175 felipe.vieira@boomera.com.br (1) 2308-5175 boomerabr




) SERVICOS

(Instituicao Bancaria)

CAIXA

CAIXA ECONOMICA FEDERAL - CEF

A Caixa é uma empresa 100% publica, com papel fundamental no desenvolvimento urbano e
da justica social do pais, uma vez que prioriza setores como habitagdo, saneamento basico,
infraestrutura e prestacao de servigos, contribuindo significativamente para melhorar a vida
das pessoas. Para seus clientes, sempre oferece os melhores servigos e opgoes de crédito,
ajudando-os a concretizar seus sonhos, acumulando conquistas e sucessos em parceria com
0 povo brasileiro.

D PRODUTOS
-

N\ N/ )

Linhas de crédito para Pessoa
Fisica e Juridica, com taxas
competitivas.

Servigos Bancarios como abertura
de conta corrente, conta salario,
débito automatico e diversos, com
tarifas diferenciadas.

Opgoes de investimentos:
poupancga, agdes, CDB, Fundos,
LCI, Previdéncia, LCA, Tesouro
Direto, entre outros.

. . \ J

VANTAGEM/DIFERENCIAL

ACaixaofertalinhas de crédito e demais produtos e servigos bancarios, observando a disponibilidade de recursos
e dispositivos legais vigentes, com manutencédo de equipe especifica para atendimento as necessidades dos
associados; acolhe e analisa, com prioridade, as propostas de financiamento apresentadas, desde que haja

disponibilidade de recursos; orienta e acompanha o desenvolvimento das operagdes apresentadas, com o
objetivo de abreviar suas contratacdes e respectivas liberagdes dos recursos financeiros, tudo conforme os
critérios de seguranca e politica operacional; propicia as pessoas indicadas pela ABAD / Filiadas Estaduais
informacao técnica e treinamento necessarios na obtencdo de apoio financeiro, promovendo atividades de
orientagao e esclarecimentos, sempre que necessarios, para cumprimento dos objetivos aqui propostos.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

+  Grupo Péao de Agucar .
+  Grupo Seta .
+ Giga BR Distribuidor e Atacadista (Mambo)

Auto Servigo de Alimentos (Akki)
entre outros.

Denise Emer Ferreira Silva

| Thiago Martin Nogueira
Cunha / Marco Antonio Buzzo
Email: sge3335sp@caixa.gov.br

Contato:

. Redes Sociais:
www.caixa.gov.br

Facebook e Twitter: caixa
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D SERVICOS

(Consultoria Gastronomica

FERNANDA STINCHI

e Nutricional)

Visando a facilidade operacional e maior lucratividade no setor

Fernanda Stinch

qualidade « nutricao

de Alimentagao, nossa equipe desenvolve, implanta e viabiliza o projeto de acordo com a
necessidade especifica do Cliente. Tendo como enfoque Consultorias Gastronémica e
Nutricional, a equipe Fernanda Stinchi, tem toda a estrutura necessaria para desenvolver e
implementar quaisquer negocios no setor de alimentacdo, como controle de qualidade, gestaoe
ampliagao de padarias, desenvolvimento de produtos alimenticios marca propria, assim como
outros negocios do setor, pois conta com uma equipe multiprofissional que viabiliza solu¢des
para sua empresa, promovendo um trabalho realizado com seriedade, profissionalismo ,

técnica e ética.

D PRODUTOS

/
Controle de Qualidade:

~

Implementagao de boas praticas
de fabricagao objetivando as
adequacdes qualitativas e exigén-
cias da Vigilancia Sanitaria, tem
como consequéncia a prevengao e
protecdo da saude do consumidor,
trabalhador e, preservagéo do meio

/
Desenvolvimento de Marcas

Proprias:

Viabilidade comercial, desen-
volvimento de produtor parceiro e
produtos que atendam as necessi-
dades especificas de cada cliente
e tendéncias de mercado, assim
como embalagens e marketing
comercial.

ambiente.

. J

-

(Demais Sevico:

outros especificos, Campanhas pro

sazonais e afins.

-

Manual de Boas Praticas de Fabricagdo, Procedimentos Operacionais
Padronizados (POPs), Rotulagem Nutricional, Documentagéo da Vigilan-
cia Sanitaria, inclusive CMVS, Treinamentos de Boas Praticas, Formagao
de Lideres, como atender bem ao cliente e melhorar vendas, entre

mocionais para tabléides, contetdo

técnico para sites e matéria de marketing como dicas de saude, receitas

J

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

Rede Super Vizinho, Rede Chama, Madrid Supermercados, YaYa Supermercado, Maricota Alimentos,
Ceazza Distribuidor, Rede Chimar Supermercados, Hospital Monte Libano, Grupo Neffa, San Raphael

Country Hotel, Taste & Delight

CONTATO:
www.fernadastinchi.com.br

Fernanda Stinchi
fernanda.stinchi@uol.com.br
(11) 99266-3420

~

J
~N

/
Gestao de Padarias:

Definigéo de Layout, fluxos contin-
uos e equipamentos necessarios
para otimizagdo de méo de obra

e produtividade, assim como
definigéo de mix estratégico e
sazonal com a finalidade de gerar
mais lucro e menos desperdicio;
desenvolvimento de fornecedores
parceiros com melhor custo X
beneficio, padronizagéo de produ-
tos através de elaboragéo de fichas
técnicas e treinamento pratico

\operacmnal. D

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Descontos nos projetos de forma
geral.

Redes Sociais:
Facebook: FernandaStinchi/Foco&Saber




) SERVICOS

(Consultoria em Gestao)

43 FUNCIONAL

CONSULTORIA

FUNCIONAL CONSULTORIA

A Funcional Consultoria € uma empresa que atua na area de
gestao empresarial, oferecendo solugdes contabeis, fiscais,
tributarias e trabalhistas para a formulagdo de estratégias, com foco nos segmentos de
Atacado, Distribuicao e Transporte. Contar com as solugdes da Funcional Consultoria é saber
que a empresa sera atendida por profissionais com larga experiéncia em seu negocio e que
estara seguro para tomar decisdes baseadas em informagdes confiaveis, amparadas pelas
melhores praticas do mercado. E contar com um time dedicado, que busca constantemente
o desenvolvimento de novas solucBes para a empresa. E encontrar parceiros de negécio
motivados, que se importam, de fato, com o sucesso do empreendimento. Funcional Consultoria.
Inteligéncia na gestéo de negaocios!

.

i

D PRODUTOS
< :
KCompIiance e Outsourcing A Klncentivos e governanga ) (Preventivoe r;grglegal )
+ Compliance contabil aduaneira * Abertura Qe |I|a|.s .
* Business process outsourcing —BPO * Drawback ' Asses~sor|a em f'sf: allzagoe§ ©
+ Consultoria e assessoria * Ex-tarifario obtengdo d'e cert|doe:°, negativas
* Reestruturagéo contabil * FCI ) Defegas, IMPUGNagoes e recursos
+ Reintegra adm|n|§trat|vos .
\_ PAN _/ |+ Planejamento sucessorio e
— : patrimonial
Gestao fiscal e contabil A ﬁnapqal advisory h (Reorganizagéo societaria )
+ Auditoria de Sped . Ana!|sels fmancelras
» Gestao de documentos fiscais * Auditoria interna , (Compliance trabalhista A
» Gestao tarifaria * Avaliagéo de empresas (valuation) | | . Restruturagao das praticas
* Planejamento tributério * Business process management ~BPM | | {rahahistas
» Recuperacéo de tributos * Gestéo empresarial € adminis- « Business process outsourcing — BPO
* Impairment fragao de afivos e passivos _ « Consultoria e assessoria
» Recomposigéo contabil *Prospeccéo de recursos financeiros | | « compliance trabalhista
. U\ AN J

VANTAGEM/DIFERENCIAL

A Funcional realiza um trabalho de diagnéstico, avaliando varios aspectos da situa¢do da empresa,
de forma gratuita para os associados ABAD..

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

* Huber Distribuidora * Atual Cargas
+ Bocchi Atacado + Jumbo Alimentos
+ Polina Alimentos + Espaco Frio Armazenagem

« TW Transportes

Marcio Daniel Folle
Contato: . marcio.folle@funcionalconsultoria.com.br
www.funcionalconsultoria.com.br (45) 3035-2300 / (45) 99921-7272

Redes Sociais:
Facebook: FuncionalConsultoria
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D SERVICOS

(Educacdo corporativa)

FUNDACAO DOM CABRAL

A Fundagao Dom Cabral é uma escola de negécios
brasileira com padrdo e atuacao internacionais de

desenvolvimento e capacitagdo de executivos, empresarios e gestores publicos. A FDC
acredita que as solugdes para o desenvolvimento organizacional podem ser encontradas
dentro das organizagdes, a partir da conexdo entre teoria e pratica. Para isso, pratica
com as organizagdes o dialogo e a escuta comprometida, construindo com elas solugdes
educacionais integradas. Com soélida articulagdo internacional, a FDC oferece acesso
a importantes centros produtores de tecnologia de gestdo e a modernas correntes do

pensamento empresarial.
D PRODUTOS
-

= DC

Para ser relevante.

~
Solu¢des Educacionais Cus-
tominazadas:
FDC entende que cada organizagéo
tem uma identidade prépria, um nivel
diferenciado de competéncias, planos
e objetivos de desenvolvimento. Por
essa premissa, um Programa Cus-
tomizado € aquele que é construido
junto com o cliente para atender as
suas demandas de desenvolvimento
especificas. Um Programa Custom-
izado é um processo que promove
0 desenvolvimento efou a transfor-
magao da organizagao. Equipes do
cliente e da FDC articulam-se em
um trabalho conjunto a partir de uma
determinada problematica.

/
Parcerias Empresariais:

Mais de 650 empresas e organ-
izagOes fazem parte das chamadas
Parcerias Empresariais, um modelo
educacional diferenciado e pioneiro
no mundo, que traduz, na pratica,

0 que a FDC define por construgéo
conjunta. Nelas, a FDC atua como
facilitadora na formagao de redes

de empresas com caracteristicas
comuns que, em conjunto, aceleram
seu desenvolvimento e alcangam
melhores resultados. Esse aprendiza-
do coletivo é complementado por mo-
mentos individualizados de atuagéo
da FDC dentro de cada empresa, de
forma personalizada e com a partic-
ipacdo de executivos dessas organ-
izagbes em Programas de capaci-
tacdo especialmente desenvolvidos

~

e
Pos-Graduacao
Os Programas de Pés-Graduagéo,
como Especializagdo em Gestéo,
Executive MBA e Mestrado Profis-
sional em Administracdo (MPA),
aliam formagdo teodrica com foco
no mercado, unindo a vanguarda
do pensamento académico e em-
presarial. O rigido processo de se-
lecao dos participantes garante um
excelente nivel de interagdo e net-
working.

A FDC também oferta solucdes ed-
ucacionais, de curta duragéo), que
abrangem diversas areas como
Gestdo de Pessoas, Gestédo, Ino-
vacgdo, Finangas, Gestédo Sustentav-
el, Marketing, Internacionalizag&o,
Desenvolvimento Estratégico, Pro-
jetos, Empresas Familiares, Gestéo

~

para as Parcerias.

- J

@ubllca e outros. D

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Acesso ao conhecimento académico a experiéncia empresarial acumulada em mais de 40 anos de tra-

balho realizado junto as empresas. Por meio da pratica constante do dialogo, a filosofia é trabalhar com
as organizagdes e nao somente para elas, respeitando a identidade das empresas, a peculiaridade dos

36

segmentos em que atuam e a dindmica dos mercados.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:
Martins - MRS Logistica — VLI — Grupo Mateus

Contato:

www.fdc.org.br

Telefone: 08009419200

E-mail: atendimento@fdc.org.br

Redes Sociais:
Twitter; DomCabral

Facebook: FundacaoDomCabral




> SERVICOS

(Consultoria em Recrutamento e Sele¢io)

INTERHUNTER

Ha 10 anos no mercado, a Interhunter é primeira Consultoria
em Recrutamento e Selec¢ao de profissionais com expertise
no atendimento as empresas da cadeia de abastecimento, em especial as industrias de bens de
consumo. Com equipe multidisciplinar, qualificada e comprometida, formada por profissionais
graduados e pds-graduados em Psicologia, Administragdo, Recursos Humanos, Marketing e
Comunicacao Social.

D PRODUTOS

Recrutamento e Selegdo de profissionais das areas: Comercial, Marketing, Trade Marketing e Logistica,
atendendo indUstrias de bens de consumo e fornecedoras dos canais de distribuigao: Varejo, Atacado, Distribuidor,
Food Service e B2B, com atuagdo nacional. )

ﬁI‘ERHUNTER

Exceléncia em Recrutamente

~

Treinamento e Desenvolvimento para equipes comerciais com destaque para o treinamento que visa tirar o foco\
do pre¢o no momento da venda. D

(Coaching de Lideranga para profissionais com alto desempenho em vendas e que assumem liderancga de equipe)

VANTAGENS/DIFERENCIAIS

- Trabalho segmentado que permite oferecer assertividade e agilidade nos processos seletivos.

- Equipe de consultores especializados, com ampla viséo de negocios e consistente conhecimento das
peculiaridades regionais.

- Avaliagdo comportamental e psicolégica para os dois candidatos finalistas, sem custo adicional.

- Acompanhamento do profissional contratado por um periodo de trés meses, apoiando-o
na integragéo a nova empresa.

- Honorarios diferenciados para os Associados da ABAD.

Glaucia Telles
glaucia@interhunter.com.br
(11) 4208-2052 - Cel.: (11) 97019-5694

Contato:
www.interhunter.com.br
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D SERVICOS

(lluminacao)

|an

A Kian lluminagéo se destaca no mercado oferecendo ampla ILUMINACAO

diversidade em iluminagédo LED. Possui um portfélio
completo com mais de 800 itens como lampadas, luminarias
comerciais, iluminagao publica, entre outros. Também conta com um moderno sistema gerencial
e um time de especialistas em iluminacao treinado para atender as suas necessidades. Os
produtos em Led Kian possuem durabilidade e eficiéncia, diminuem o impacto no meio ambiente
e geram grande economia financeira. Trabalha com uma entrega agil e o departamento de
qualidade garante os melhores produtos do mercado.

B

D PRODUTOS

4 N\ [ N I
Lampadas Tuburares LED: Pendente Industrial LED: Projetor LED:
Substituem as lampadas Ideal para iluminagao de Alta eficiéncia em iluminagao
fluorescentes comuns, galpdes e grandes areas. de areas externas como
economizando até Substituem [dmpadas mistas fachadas ou internas. Gera
60% de energia, sem de até 500W. economia de até 90% de
necessidade de uso de energia e longa durabilidade.
reator eletronico e baixa

\_/manutencao. JAN JAN )

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Facilita a substituicdo do sistema de iluminacao

convencional por sistema em LED, gerando eficiéncia,
menor custo com manutengdo e economia na conta
de energia elétrica.

Tamires Dezaidcomo
tamires.silva@kian.com.br
(11) 2085-7281

Contato:
www.kian.com.br
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) SERVICOS

(Mobiliario para Escritorio

(A |
I.AVORE MAOVEIS

Fabricante de mdveis, cadeiras e divisorias piso teto para
escritorios comerciais, a Lavore iniciou suas atividades em maio
de 2001, produzindo mobiliario de escritério em escala industrial para uma das maiores
indUstrias moveleiras do setor. Em 2007, com a duplicacdo e modernizagédo da fabrica, passou
a desenvolver produtos visando o consumidor final, com design préprio e exclusivo destinados
ao segmento de escritorios de altissimo nivel, formando uma das mais completas colecoes
de mobiliario do mercado, com design, inovagao e tecnologia. Todos os produtos estédo em
conformidade com as normas de ergonomia.

D PRODUTOS
(LINHA OPERACIONAL.: Mobiliario para Staff, Geréncia, Call Centers, Recepgdes, Hotelaria etc.

(LINHA EXECUTIVA: Mobiliario de alto padrdo para Presidéncia e Diretoria em geral.

(DIVIS('JRIA PISO-TETO: Mddulos confeccionados em vidro simples, duplo, com ou sem persianas, em tecido, ou
madeiras.

—

(CADEIRAS: Variedade de modelos e padrdes para, diretorias, geréncias, staffs, auditdrios, call centers etc.

VANTAGENS/DIFERENCIAIS

- Desconto maior na negociag&o.

- Garantia Vitalicia.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

* Grupo Martins * Heineken Brasil

+ Banco Triangulo « DHL

» Nestlé » Febraban

* BRF « Braskem
Contato: Hamilton Pereira Vitor -
www.lavoremoveis.com hamilton@lavoremoveis.com Redes Sociais:

(11) 3506-6931 ou (11) 94730-7016 PRI (Rl
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D SERVICOS

(Instituicdo Bancaria)

O Safra € um dos maiores bancos privados do Brasil e faz parte de um

grupo com mais de 175 anos de historia, presente em 21 paises, em trés !

continentes. Ainstituicdo disponibiliza um portfélio completo de solugdes financeiras para empresas e pessoas
fisicas, com reconhecida eficiéncia operacional, um dos menores indices de inadimpléncia em crédito do
mercado e uma tradicional agilidade, tdo importante para seus clientes.

D PRODUTOS

~

Pagsafra: Desenvolvido para atender as necessidades do Contas a Pagar de sua empresa, com o PagSafra vocé
centraliza a rotina do Contas a Pagar, reduzindo custos e maximizando o seu tempo, com toda a conveniéncia:

SAFRA EMPRESAS (INTERNET BANKING)

+ Comprovante de pagamento por até cinco anos de boletos, DOC/TED ou tributos.

+ Aviso de langamento dos pagamentos online.

« Usuario Master: alcadas compartilhadas, faixa de valores, etc.

+ Multiplas possibilidades para autorizagdo de pagamentos mediante a defini¢do do usuario.
+ Seguranga com 0 uso do Token e do teclado virtual.

+ Comprovante de pagamentos em DO.

* Horérios diferenciados.

SAFRA EMPRESAS MOBILE

+ Gestdo de todos os pagamentos de onde estiver e na hora que quiser.

* Autorizagao consolidada dos pagamentos por modalidade ou por contas.
* Inclusdo de pagamentos de boletos e concessionarias.

+ Compartilhamento de comprovantes (Fornecedores e Tributos).

\. Seguranca e praticidade no uso do Token Mobile.
KCobranga Safra: A ﬁecebiveis/ Duplicatas: /Finame/ BNDES:

Solugbes que otimizam a gestéo SolugGes que otimizam a gestao A melhor opgao de financiamento para a
completa do Contas a Receber do completa do Contas a Receber do ampliacdo ou reforma de sua empresa e
inicio @ fim do processo. Efetua inicio ao fim do processo. Efetua aquisicdo de maquinas / equipamentos
0 recebimento dos recursos com 0 recebimento dos recursos com (Caminhdes, 6nibus e maquinas em
transparéncia, comodidade, agilidade | |transparéncia, comodidade, agilidade | |geral). O Banco Safra & um dos maiores
e seguranga, no formato que vocé e seguranca, no formato que vocé operadores do mercado nessa modalidade.
necessita, garantindo seu fluxo necessita, garantindo seu fluxo
financeiro pela internet e pelo app financeiro pela internet e pelo app
Safra Empresa. Boletos com envio Safra Empresa. Boletos com envio
por e-mail, emiss&o de 2° via pela por e-mail, emissdo de 22 via pela
internet e cobertura Safra em mais de | |internet e cobertura Safra em mais de
3.000 municipios para os servicos de | [3.000 municipios para os servigos de

J
) )

protesto. protesto.
\ A J J

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

Makro Atacadista, Martins, Profarma, Zamboni Comercial, JC Distribuigao, Disjoi, Barcelos & Cia.,
Carvalho & Fernandes, Bonanza Supermercados, Armazém Mateus, Unidasul, Atakarejo Distribuidor;
P.Severini Netto; Luiz Tonin, Decminas, Atacad&o Rio do Peixe, Riograndense Distribuidora.

Contato:
www.safra.com.br
(11) 3175-9955



D SERVICOS

(Solucdes para gestao de crédito e certificacao digital) By
Sserasa
Nos, da Serasa Experian, ajudamos vocé e sua empresa a ® experionm
crescer com segurancga e rentabilidade, apontando melhores
caminhos para as melhores decisfes em crédito, marketing,
data analytics e certificagao digital. Colocamos o poder dos dados nas suas maos, identificando
e ampliando oportunidades para fazer mais e melhores negécios. Somos parte da Experian,
lider mundial em servigos de informacéo, e ha 50 anos trabalhamos pela sustentabilidade das

relagdes de consumo e pelo desenvolvimento socioecondémico do Brasil.

.

I

D PRODUTOS

N

Certificado Digital:

/
Lista Online:

r ™\
Tabela Atacadista PME:

O cliente atacadista de pequeno
porte associado a ABAD/Filiadas
Estaduais conta com uma

tabela de pregos personalizada

e valores de consumo minimo
reduzidos. Os descontos da
oferta podem chegar a 40% sobre

Os associados ABAD/Filiadas
tém o beneficio exclusivo de
10% de desconto na aquisigao e
renovagao de certificados digitais
Serasa Experian. Além disso, 0
cliente que comprar ou renovar o
Certificado Digital Serasa Exper-
ian entre 04/06/18 e 02/10/18

A Lista Online Serasa Experian
é uma ferramenta que permite
ao cliente adquirir listas de
prospecgao de consumidores ou
empresas de maneira segura,
rapida e facil. A Serasa oferece
desconto de 20% para os
associados a ABAD/Filiadas na

tabela de pregos tradicionalmente

utilizada pelo publico PME,

sendo 5% decorrente do status

de associado a ABAD/Filiadas

e outros 35% caso o atacadista

compartilhe dados dos habitos de
\pagamentos de seus clientes.

podera se cadastrar na promogao
Certificou, Acelerou e concorrer a
prémios semanais de R$2.500,00
e um Ford Mustang. Basta cadas-
trar seu protocolo no site www.
\cer’fificouacelerou.com.br.”

aquisicao da lista Online.

J

VANTAGEM/DIFERENCIAL

0 associado ABAD / Filiadas Estaduais conta com produtos Serasa customizados para o atacadista, assim como
precos diferenciados e descontos exclusivos.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

* Makro Atacadista * Martins
+ Tabela Atacadista PME: Certificado Digital: Lista Online:
* Megafort Distribuidora « Armazém Mateus « OESA ¢ Cacique Atacado * Armazém Mateus

Contato:

José Eduardo Sliva

Gerente Nacional MPME
Jose.Eduardo@br.experian.com
(31) 99533-6093
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D SERVICOS

(Coperativa de Crédito)

SICREDI
O Sicredi, instituicdo financeira cooperativa, é referéncia
internacional pelo modelo de atuacdo em sistema. Séo 121
cooperativas de crédito filiadas, que operam com uma rede de atendimento com 1.501 pontos.
A estrutura conta ainda com cinco Centrais Regionais acionistas da Sicredi Participacdes S.A.,
uma Confederacdo, uma Fundagdo e um Banco Cooperativo e suas empresas controladas.
Todas essas entidades, juntas, formam o Sicredi e adotam um padrao operacional unico. A
atuacao em sistema permite ganhos de escala e aumenta o potencial das cooperativas de crédito
para exercer a atividade em um mercado no qual estdo presentes grandes conglomerados
financeiros. Feito por pessoas e para pessoas, 0 Sicredi tem como diferencial um modelo de
gestdo que valoriza a participacdo. Os mais de 3 milhdes de associados votam e decidem
sobre 0s rumos da sua cooperativa de crédito.

D PRODUTOS
N\ [ N\ )
Investimentos: Crédito: Demais Produtos
O Sicredi atua com RDC Recibo | | Temos Crédito para atender os || © Servi¢os:
de Depdsito Cooperativo, Fundos mais variados perfis de associados: Em nosso portfolio de produtos e
de Investimento e Poupanga. crédito pessoal, financiamentos, servigos 0 associado encontrara:
gred_lto patra !nve§t|r3ento, ggpl;al + Cartbes de Crédito das
ﬁg'm’ an eC'Palan ‘?trece t"’e's’ bandeiras VISA E MASTER,
cheque especial e muitos outros.  Magquinas de Cartdes e
- AN J Domicilio Bancario

+ Seguros Residencial,
Empresarial, Auto, Rural e Vida.
VANTAGEM/DIFERENCIAL Atuamos com sete seguradoras
Sendo uma cooperativa de crédito, 0 Sicredindo tem clientes e sim ASSOCIADOS, atualmente: Mapfre, Mitsui, HDI,
ou seja, sdo donos do negdcio e, independentemente do volume de capital, Tokio Marine, SulAmérica, Porto

cada socio tem direito a um voto nas assembleias que decidem os rumos Seguro, Mapfre e Icatu.
« Consorcios Automoveis,

Imoveis, Pesados e Servigos
* Solugdes para Pagamento

estratégicos da cooperativa. Cada associado recebe na proporcéo de seu capital
e suas movimentagdes financeiras as sobras do resultado de cada exercicio da
cooperativa. Além disso, as cooperativas do Sicredi oferecem produtos e servigos e Arrecadagéo: Cobranca
com taxas e tarifas menores, se comparadas a media do mercado, que s&o ainda Bancaria, Débito em Conta,
mais vantajosas para os associados da ABAD/Filiadas Estaduais. Pagamento a Fornecedores
e Folha de Pagamento.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:
* As maiores cooperativas agropecudrias do Brasil, industrias e agentes de distribuig&o.

Contato: Redes Sociais:
www.sicredi.com.br Facebook: Sicredi




D SERVICOS
(Seguros)

TradeVale

Corretora de Seguros

TRADE VALE
Nosso papel como corretora de seguros € buscar a melhor

alternativa de cobertura para o risco a ser assegurado, com
a melhor condigdo operacional e o custo mais adequado, atendendo as necessidades e

expectativas de cada cliente. Nossos profissionais sdo especialmente selecionados e oriundos
dos mais diferentes seguimentos de mercado, tais como: seguradoras, transportadoras,
portos, comércio exterior, operagdes logisticas, operagdes aduaneiras e industrias, com amplo
dominio da legislagéo e das normas técnicas que regulam as atividades de seguros.

i

D PRODUTOS
/TRANSPORTES DE CARGA N SEGUROS PATRIMONIAIS: R
Fabricantes e Distribuidores . Escritorios, industrias, armazéns, comércios e edificios
Seguro Completo que protege amparados pelas diversas coberturas de acordo com a natureza do
a carga contra os mais diversos seu negadcio.
J . Seguro especifico de Roubo para mercadorias em armazéns:
e ~N - Seguro de Danos Ambientais (para transportes e armazenamento)
SEGURO DE RISCOS FINANCEI- - Seguro de Frota de Veiculos
ROS: - Seguro D&O - Responsabilidade Civil Profissional Administradores
Temos Crédito para atender os de Empresas
mais variados perfis de associados: - Seguro de Garantia de Compra e Venda de Energia Elétrica
crédito pessoal, financiamentos, - Seguro de Cyber Risks (seguro para invaséo de hackers)
crédito para investimento, capital - Seguro de Fianca Locaticia para os associados (CNPJ e PF)
de giro, antecipacdo de recebiveis, - Seguro de Vida
cheque especial e muitos outros. JAN - Outros produtos de seguros de interesse da categoria )

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Expertise nos produtos oferecidos a ABAD: corretora com 22 anos de experiéncia.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

« PEROLA Distribuigéo e Logistica Ltda. (GO) - PROFARMA Distribuidora de Produtos Farmac&uticos (RJ)
- SANTA CRUZ Distribuidora de Medicamentos (GO) - Comercial IBIAPINA (CE)

CONTATO: Renato Palma Claudia Silva
www.tradevaleseguros.com.br  renato.palma@tradevaleseguros.combr  claudia@tradevaleseguros.com.br
(1) 5573-4498 e (11) 9 9793-1909
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D SERVICOS
(Financiamentos, consércios e seguros) =
. . . B . . Volkswagen Financial Services @
A Volkswagen Financial Services € uma companhia com atuagéo
globalresponsavel pelasoperagdesfinanceiras do Grupo Volkswagen
em todo 0 mundo. Fundada em 1956, a subsidiaria brasileira

Financiamentos. Consércio. Seguros. Mobilidade.

opera comercialmente com trés empresas — Banco Volkswagen, Consorcio Nacional Volkswagen e)
Volkswagen Corretora de Seguros — e esta entre as cinco maiores operagdes do Grupo no mundo.
O modelo de negdcio da Volkswagen Financial Services se baseia na oferta de produtos e servigos
financeiros que facilitam o acesso de clientes aos bens fabricados pelas marcas parceiras — Volkswagen,
MAN Latin America, Audi e Ducati. Atualmente, as solugdes financeiras séo ofertadas por meio de 818
concessionarias de marcas e suportadas por cinco escritdrios regionais distribuidos pelo Brasil.

D PRODUTOS

4 N\ A4 N\
Leasing Operacional (DC BNDES FINAME

E um Amendamento Mercantil pelo Sua empresa pode contar com o Disponivel para financiamentos
qual a Volkswagen Financial Services financiamento CDC da Volkswagen | | de longo prazo para caminhdes
compra o caminhdo €eo disponibiliza Financial Services, que garante das marcas MAN e Volkswagen

ao cliente oferecendo indmeras todo o conforto e conveniéncia das e até equipamentos para atender

vantagens: parcelas mensais fixase sem | | prestagdes mensais, fixas, € com a necessidade de sua empresa.
entrada, com prazos e quiometragens taxas atrativas para financiar camin- Essa modalidade de financiamento
estabelecidos de acordo coma hdes e 6nibus das marcas MAN possui uma das menores taxas do
necessidade do dliente. No pagamento e Volkswagen. Com o Plano Sob mercado, taxas pos-fixadas para o
mensal estao incluidos alguns servigos, Medida, sua empresa podera ade- BNDES FINAME TLP, livres de IOF,

tais como pacote de manutengdo MAN quar o fluxo de caixa as prestacdes | | caréncia para inicio da amortizago
SERVICE TOTAL, documentaggo, do financiamento, pagando valores e possibilidade de financiamento
emplacamento e despachante. Ao menores ou maiores de acordo de até 100% para MPME (Micros,

término do contrato, o cliente ndoprecisa | | com as variagdes orcamentarias. Pequenas e Médias Empresas) e
preocupar-se com a revenda do usado, 80% para Grande Empresa.

ja que pode adquirir o veiculo pelo valor (S J /
de mercado ou devolvé-lo e contratar um

novo Leasing Operacional. Dessa forma,

a frota estara sempre nova, melhorando

a produtividade do cliente, bem como os

seus custos operacionais.

. J

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Condigdes especiais para associados a ABAD e suas Filiadas Estaduais.
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PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

* Coopermix Amapa « Varandas Empreendimentos Imobiliarios  * Kokar IndUstria e Comércio de
* Caeté Distribuidora « Biotec Industria e Comércio de Alimentos  Tintas Climax Kosmetik
* J. M. Siqueira Alves + Donizeti Alves de Souza & Cia. * G. Vigira Fernandes & Cia.
* P.F. da Silva Junior Coco « Ramos e Veiga Comercial.
CONTATO .
http://bancovw.com.br/br Redes Sociais:

. Twitter: @bancovolkswagen
LG Facebook: http://www.facebook.com/b Ik
Wa|dir.Kraft@VWfS.Com acebooK: p://www.TacebOo0oK.Ccom/bancovolkswagen

(11) 5582-5376
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ALBERT EINSTEIN
SOCIEDADE BENEFICENTE ISRAELITA BRASILEIRA

y

HOSPITAL ALBERT EINSTEIN

O Einstein atua nas areas de atencao a saude, ensino, pesquisa, consultoria e responsabilidade
social. Além de operara no sistema de saude suplementar, tem forte presenga no sistema
publico por meio de convénios com a prefeitura de S&o Paulo e da participagdo no programa
de apoio ao desenvolvimento institucional do SUS.

D PRODUTOS

/
Check-up:

O Check-Up Einstein oferece um programa anual, com abordagem multiprofissional, focado em prevencéao e
ajustado aos fatores de risco encontrados. O check-up consiste em um conjunto de testes de rastreamento
criteriosamente aplicados com o intuito de estratificar o risco e detectar doengas em individuos assintomaticos,
associado a uma visao preventiva com foco em promogao de Saulde. Atividade fisica, nutricdo, gerenciamento
de estresse, qualidade do sono e cessacao de tabagismo s&o a base para tratamentos e prevengao de doengas
cronicas e outras patologias.

. J

VANTAGEM/DIFERENCIAL

Preco diferenciado para os associados a ABAD/Filiadas Estaduais.

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

«  DHL * Camed

. Atacadio - SICOOB

+  Ceagesp

Contath: . Redes Sociais:
Www.einstein.br

Twitter: hosp_einstein
Facebook: HospitalAlbertEinstein
Youtube: HospitalEnstein

Claudia Mazini
relacionamentocorp@einstein.br
(11) 2151-1550

45



p ASSISTENCIA MEDICA

aQq
Benevix

Seneficios par todo o wdo.

BENEVIX

Cuidar do seu patriménio. Vamos fazer isso juntos? )
Vocé esta sempre em busca de boas oportunidades. n
E é exatamente isso que acaba de chegar as suas maos.

A Benevix tem tudo aquilo que vocé valoriza na sua empresa: Solidez, transparéncia,
crescimento, equipe afinada e 6étimos negdcios. Que tal oferecer para seus colaboradores
um beneficio que vai proteger o seu maior patriménio?

Quando oferece um plano de saude com a qualidade Unimed, esta garantido que sua equipe
tenha o cuidado e a ateng&o que todos valorizam. Isso € uma parceria de sucesso!

A Benevix, 0 2° maior grupo de administragao de beneficios do pais.

Estamos esperando por vocé. Temos uma 6tima proposta para vocé e sua empresa.

D PRODUTOS VANTAGEM/DIFERENCIAL

Y Associados a ABAD/Filiadas Estaduais tém acesso a
plano de salide Unimed com valores diferenciados.

/Plano de saude Coletivo Empresarial Unimed
Opcbes a partir de R$ 149,68*

*Premium Nacional, faixa etéria de 0 a 18 anos em
quarto coletivo - ANS° 466.262/12-8.

Data base reajuste: Maio/2019. BENEVIX - ANS: N.°
41.771-8 « UNIMED VITORIA - ANS: N.° 35.739-1

. J

* Plano Coparticipativo

* Atendimento Nacional

» Atendimento Humanizado e Personalizado
* Gestao de Saude

MAIS SAUDE PARA 5 ey *_“Tf*'*:;;‘-‘}
\ Ly s By -

A SUA EMPRESA. ,~—-" 9 A e

[OM AMPLA REDE DE Eig o el ¢l - @L%ﬁ

DISTRIBUICAD DO SEUS e "mk ol —g Sk

FIOOUTOS EM TOOO RS, : ) -

# HEMEY[X ATEMDE LISUARIOS o WG gl
EM TODOAS A5 SINGULARES L g ‘:n"%,-., p.."-'fJ
DOSISTEMA HACIONAL LINIMED. "-ﬂ.ﬁ;—._ﬁ j:;l-- -
=y
e F”y

PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS:

+«ABAD +SICOOB +ANFIP <UNAFISCO <ANASP
* Precos especiais para mais de 50 categorias profissionais.
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Contato:
www.benevix.com.br/planodesaude
0800-591.0534 ou (11) 4810-6665

Patricia Olivani
Gerente regional
polivani@benevix.com.br
(11) 98181-9383

Moacir Junior
Executivo de contas SP
mjunior@benevix.com.br
(11) 94470-2735
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ABAD TRAZENDO MAIS OPORTUNIDADE PARA SEU NEGOCIO.
CONFIRA ABAIXO NOSSOS PARCEIROS QUE OFERECEM

L. A  AQVIX BeaVista poaarg

SOCIEDADE BENEFICENTE ISRAELITA BRASILEI
ARGUITETURA + ENGENHARIA - TECNOLOGIA

ACACIA CONSULTORIA

$eix @D ‘
Benevix CAIXA carﬂgwq!!\!gc& %ntupneus

oo todo 0 vida.

Build Your Dreams
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Av. Nove de Julho, n® 3147 - 92 andar - Sao Paulo - SP - CEP: 01407-000
comercial@abad.com.br - (11) 3056-7500 - www.abad.com.br/centraldenegocios




